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1. INTRODUCERE

Aceasta brosura a fost conceputa in
cadrul programului PHARE BSP Il, Proiect SME
FIT. Ea contine informatii de baza despre
impactul largirii  UE asupra sectorului de
constructii. Acest document va pune accentul pe
industria de constructii, inclusiv constructiile in
lemn si beton, in special in sectorul constructiilor
de locuinte, care este dominat de IMM-uri.

Industria de constructii se bazeaza pe o
traditie indelungata in UE, dar si in cadrul noilor
state aderante, desi in acest domeniu grupurile
principale de clienti par totusi sa fie diferite:
sectorul de constructii de locuinte are o cota mai
mare in Europa celor 15 decét in cadrul tarilor
aderante. Investitiile private in constructia de case
sunt cu mult mai scazute in cazul acestora din
urma. Dulgherii isi largesc aria de activitate prin
construirea de case in totalitate din lemn,
constructii de pana la patru etaje, in timp ce
sectorul constructilor in cadrul noilor state
membre se confrunta cu o putere de cumparare
considerabil mai scazuta si o piata tinta mai
ingusta pentru bunurile de valoare ridicata.

Dar largirea UE la o comunitate de 370 de
milioane de locuitori va intensifica competitivitatea
si dezvoltarea tuturor membrilor UE, in special a
acelora de la granitele dintre statele membre, atat
a celor vechi, cat si a celor noi. Aceasta piata
largita, Tn cele din urma, va fi mult mai usor
accesibila pentru toate firmele care vor elimina
barierele existente pentru a trece la activitati din
afara tarii lor. Aceasta reprezinta totodaté sanse
cat si riscuri pentru acest sector, dar reprezinta o
mare provocare pentru toata economia.

Pentru a sublinia efectele economice ale
largirii UE, trebuie luat in considerare mai multe
interactiuni  intre diferitele tipuri de domenii
industriale: acest sector trebuie sa se astepte la o
crestere considerabila, cu toate ca competitia va fi
extrem de puternica.

2. CELE PATRU IJBERTATI ALE
UNIUNII EUROPENE
It

Uniunea Europeana (UE) s-a constituit in anii '50
ca o reunire a sase state. Din 1995 UE numara
15 membri. Uniunea Europeana este condusa de
principiile legii si democratiei. Statele sale
membre Tisi transfera suveranitatea UE, care
reprezinta interesele lor comune ca intreg. Exista
putine campuri ale politicii care nu au constituit
baza unor tratate comune: astfel toate deciziile se
bazeaza pe tratatele de baza ratificate de catre
statele membre si tratatele de la Maastricht si
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Nisa. Conferinta interguvernamentala lansata in
data de 4 octombrie va incerca sa armonizeze si
sa dezvolte aceste tratate pe viitor in scopul de a
realiza o uniune functionala de 25 de membri. Dar
acest proces va dura mult mai mult decat se
anticipa la inceput, pentru ca Consiliul European,
in decembrie 2003, nu a putut s adopte o pozitie
comuna pentru noua ,Constitutie Europeana”.

Toti cetatenii UE se bucura de cele
»Patru Libertati”

e Libera circulatie a persoanelor:
semnifica faptul ca persoanele pot circula in
cadrul UE la fel de liber ca si in cadrul
propriilor state — si fara control la frontiere. Ei
pot sa isi caute locuri de munca, sa mearga la
scoli sau universitati, sa locuiasca sau,
desigur, sa-si puna bazele unei afaceri
oriunde doresc. Infiintarea de noi afaceri este
deja anticipata prin asa-numitele
»~Angajamente europene”, cu toate ca
libertatea de a cauta un loc de munca este
restrictionata de perioade de tranzitie (in
special pentru Austria si Germania).
Libera circulatie a bunurilor:
semnifica faptul ca bunurile pot i
tranzactionate ca si in cadrul unei piete locale.
Nu mai exista formalitdti de frontiera sau
certificate de origine.
Libera circulatie a serviciilor:
semnifica faptul ca in cadrul UE oricine poate
furniza sau beneficia de servicii (de ex.
asigurari, servicii de tamplarie peste granita);
de asemenea, aceasta libertate este
restrictionatd de perioadele de tranzitie (in
special pentru Austria si Germania) .
Libera circulatie a capitalului:
semnifica faptul ca, oricine poate, de
exemplu, sa-si deschida conturi, sa transfere
sau sa Tmprumute bani de oriunde de pe
teritoriul UE (Libertatea de circulatie a
capitalului). O conditie obligatorie pentru buna
functionare a unei astfel de piete il reprezinta
cadrul de reguli care permit competitia onesta.
Cateva dintre aceste conditii sunt:

v" Fluidizarea tranzactiilor prin eliminarea
barierelor tehnice

v" Armonizarea impozitelor indirecte (TVA,
taxe de consum, etc.)

v Armonizarea si/sau recunoasterea normelor
si certificatelor

v" Recunoasterea calificarilor profesionale

v" Reguli general-valabile pentru garantarea
licitatiilor publice

v Masuri Tmpotriva competitiei neloiale
generata de marile corporatii

v" Armonizarea politicilor de securitate

(Acordul Schengen) in scopul protectiei

comune a granitelor externe.

Datorita faptului ca exista mecanisme de
tranzitie diferite, precum si perioade de tranzitie
diferite, aceste libertati nu vor fi accesibile tuturor
incepand cu 1 mai 2003.

Domeniul agricol nu va fi liberalizat total,
astfel ca punctele de control care vor exista in
continuare vor constitui obstacole in calea
libertatii de circulatie a bunurilor si, eventual,
pentru libertatea de furnizare a serviciilor. lar
Acordul Schengen nu va fi pus in aplicare din
data de 1 mai, astfel controlul persoanelor la
granita va ramane valabil.

Perioadele de tranzitie cu privire la piata muncii:

Ani dupa aderare

Libertatea de a céauta|Preconditii pentru
locuri de munca

pastrarea
clauzei de necesitate

0 — 2 ani dupa aderare Niciuna

(reglementarile | Tn mod automat
nationale ramén valabile)

2 - 5 ani dupa aderare Posibila

Declaratie unilaterala catre comisia UE
daca si In ce masura clauza va fi
ridicata

5 - 7 ani dupa aderare Probabila

Declaratie unilaterala in cazul unei
probleme majore in cadrul pietei muncii
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Perioadele de tranzitie cu privire la libertatea de serviciile de curatenie, servicile sociale gi de
a furniza servicii (aceste reglementari tranzitorii securitate si servicile de gradinarit si de
sunt pastrate pentru urmatoarele domenii (sau amenajare):
sectoare): constructile si servicile conexe,
Ani dupa aderare Libertatea de a furniza | Preconditii pentru pastrarea
servicii peste granita | clauzei de necesitate
0 — 2 ani dupa aderare Nu exista In mod automat
2 - 5 ani dupa aderare Posibil Declaratie unilaterala catre comisia
UE daca si in ce masura clauza va
fi ridicata
5 - 7 ani dupa aderare Probabil Declaratie unilaterala in cazul unei
probleme majore Tn cadrul pietei
muncii
Drept rezultat, piata muncii, ca si piata aderante ar putea pastra aceleasi reglementari
serviciilor (cea a serviciilor furnizate peste pentru a-gi proteja piata de companiile UE.
granita) pentru companiile de constructii se va 3 Date si cifre cu privire la industria de
inchide oficial cel tarziu in mai 2006 (o perioada constructii si a mediului siu competitiv
minima de doi ani — vezi mai sus), daca nu mai ’
tarziu (cel putin in Austria si Germania). Tarile 3.1 Date generale
Ratele anuale de crestere ale PIB (%)
1999 2000 2001 2002 2003e 2004e
Austria 2,0 2,5 2,2 1,3 1,7 1,8
Slovenia 5,2 4,6 3,0 3,0 3,3 4,0
Ungaria 4,2 52 3,7 3,3 3,8 4,0
Slovacia 1.3 2.2 3.3 4.2 3.5 4.5
Rep. Ceha 0,5 3,3 3,3 2,6 2,8 3,3
Cresterea productiei industriale (%)
1999 2000 2001 2002 2003e 2004e
Austria 4,0 2,5 2,8 0,5 1,0 1,5
Slovenia -0,5 6,2 2,9 24 3,0 3,0
Ungaria 10,4 18,1 3,6 2,6 7,0 9,0
Slovacia -2,7 8,6 6,9 6,3 55 6,0
Rep. Ceha -3,1 54 6,5 4,6 4,7 6,0
Rata inflatiei (%)
1999 2000 2001 2002 2003e 2004e
Austria 1,7 1,5 1,0, 0,8 1,8 1,7
Slovenia 6,1 8,9 8,4 7,5 6,0 55
Ungaria 10,0 9,8 9,2 5,3 5,3 5,0
Slovacia 10,6 12,0 7,1 3,3 7,0 7,0
Rep. Ceha 21 3,9 4,7 1,8 1,6 2,0
Costuri salariale pe ora (in euro)
1995 1996 1996 1998 1999 2000 2001
Austria 17,4 18,0 18,2 18,7 19,3 19,6 20,3
Slovenia - - 5,6 6,0 6,2 6,5 6,9
Ungaria 21 2,2 25 2,6 2,8 3,0 3,7
Slovacia 1,7 2,1 2,5 2,6 2,5 2,7 2,9
Rep. Ceha 2,1 2,5 25 2,7 2,8 3,1 3,5
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Costuri salariale pe unitate in %

1995 1996 1996 1998 1999 2000 2001
Austria -0,6 -0,8 -4,4 -1,8 -1,5 -5,1 0,9
Slovenia 13,0 0,1 0,6 2,5 2,0 1,2 4.1
Ungaria -14,3 0,3 59 0,1 7,4 5,9 15,6
Slovacia 7,7 11,1 7,3 -0,2 -7,9 6,5 4,1
Rep. Ceha 13,9 15,3 3,7 8,2 3,0 4,6 10,0
(Sursa: WIIW) Piata europeana a constructilor s-a

Toate aceste date arata faptul ca exista
inca diferente considerabile in eficienta
economica, cu toate ca noile state membre sunt
aproape de datele statelor UE. Datorita ratelor
mari ale inflatiei i a cresterii incete a
productivitatiic muncii, avantajul competitiv se
diminueaza asa cum arata si costurile salariale
pe unitate, cu toate ca in sectoarele de servicii
acest avantaj va domina deciziile economice
pentru mai multi ani.

Studiile arata, de asemenea, o anumita
incetinire in cresterea productivitatii sectoarelor
de servicii in cadrul tarilor aderante. Totodata,
datorita ratelor relativ mari ale inflatiei si lipsei
de informatii a IMM-urilor in relatiile cu bancile,
aceste cifre indica probleme in special pentru
micro-intreprinderi in obtinerea de finantari
suficiente de la banci. Aceste mici intreprinderi
vor fi impiedicate in incercarile lor de a investi in
imbunatatirea dispozitivelor lor in scopul de a
recupera pierderile de productivitate din anii
anteriori. In final va exista o dezvoltare diferita in
cadrul diverselor sectoare ale economiei:
companiile mai mici nu vor avea aceleasi sanse
ca si cele mari care, castigand investitii directe
straine vor avea posibilitatea sa investeasca in
viitorul lor , vor domina piata.

3.2 Informatii privind

constructiilor
(Sursa: Euroconstruct 2003 and DB Research)

piata

In 2002 cresterea economicd in Europa
a fost mai mica decét se astepta, iar industria de
constructii a inregistrat un declin. Corelarea PIB
si a rezultatelor din constructii in toate regiunile
Europei a aratat ca atat PIB-ul cat si rezultatele
din constructii au inregistrat scaderi. in 19 tari
sectorul de constructii inregistreaza cresteri la
un nivel mai mic decat economia intreaga sau
datorita slabei performante a constructiilor de
locuinte.

micsorat in 2002 cu 0,2 procente. Pentru 2003 s-a
previzionat o stagnare (+0,2%) a industriei de
constructii. Previziunile aratd o ugoara crestere in
sectorul de constructii in 2004 (+0,6%) si in 2005
(+1,8%).

Principalele motive pentru intarzierea recuperarii
sunt:

e aplatizarea dezvoltarii economice mondiale

e procesul de consolidare bugetara pentru
toata Europa

e amenintarea cresterii somajului

e previziunile pesimiste de
increderea consumatorului

afaceri  si

In cadrul constructiei de locuinte declinul a
fnceput sa scada catre 2004. O revenire a acestui
segment de piata este asteptata in 2005 (+1,0%).
Cu toate acestea constructile de locuinte arata
dezvoltarea cea mai putin favorabila dintre toate
sectoarele de constructii pana in 2005. Celelalte
tipuri de constructii au raspuns foarte repede la
schimbarea situatiei macroeconomice globale, in
principal datorita ajustarii descendente pentru
facilitatile industriale. Doar Tn cadrul ingineriei de
constructii poate fi observata o dezvoltare pozitiva.
Acest sub-sector va inregistra o crestere de 2
procente in 2003, datorita dezvoltarii din cadrul noii
infrastructuri de transport.

Structura sectorului de constructii este complet
diferitd in Europa de Vest fatd de Europa de Est.
Industria de constructii din Europa de Vest a avut
de suferit in principal datoritd dezvoltarii slabe a
constructiilor de locuinte, cu o proportie de 45% din
cadrul intregului sector de constructii. in Europa de
Est industria de constructii este influentata de
constructiile non-rezidentiale cu o proportie de
45%. Constructiile de locuinte in tarile Europei de
Est se ridica doar la 23%, ceea ce arata un
potential ridicat in aceasta zona a constructiilor.
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Date privind situatia demografica

Panain 1.000 | Austria Slovenia Ungaria Rep. Ceha |Slovacia
Populatia 8.110 1.988 9.927 10.222 5.377
Sub 15 16,8 16,1 17,1 16,6 19,8
15-29 19,1 22,0 22,6 23,5 24,9
30-44 25,0 23,3 20,2 20,1 21,8
45 -59 18,8 19,6 19,7 18,2 15,4
60 + 20,4 19,0 19,7 18,2 15,4
Sursa: WIIW
[

Structura pietei de constructii europeana

in % Constructii Constructii NON" | Inginerie civila
rezidentiale rezidentiale

Austria 46 31 23
Spania 46 23 31
Irlanda 57 23 20
Finlanda 36 45 19
Polonia 23 45 32
Republica Ceha 14 48 38
Ungaria 32 41 27

Volumul de constructii in functie de PIB
in % 2001 2003 2005
Austria 12,2 12,0 12,1
Spania 11,3 12,0 12,1
Irlanda 17,0 14,1 12,5
Finlanda 14,1 13,5 13,7
Polonia 12,5 11,2 12,3
Republica Ceha 10,7 10,9 11,0
Ungaria 11,3 12,4 13,5

Sursa: DB-research
Numarul de locuinte construite, spatiul per locuinta

Locuinte construite m? per locuinta m? per locuinta (spatiu
2001/2000 (spatiu de locuit) total)

Germania 316.197

Austria 45.850 91,9 (in medie)

Rep. Ceha 24.759 45,2 96,3 (2000)

Slovacia 12.931 82,5 135,0 (2000)

Sursa: Osterr. Kontrollbank AG, Zentralverband Deutsches Baugewerbe

Nu sunt disponibile date pentru toate in timp ce iIn tarile UE existd un echilibru
tarile, urmatoarele tendinte principale pot fi intre constructia de noi locuinte si renovarea celor
rezumate astfel: spatiul total pentru o locuinta se vechi, in tarile aderante situatia este diferita:
mareste in toate tarile aderante, dar si in in Ungaria, de exemplu, mai mult de 31%
Austria, dar la o viteza diferita. De exemplu, din totalul numarului de locuinte sunt mai vechi de
tendinta in Slovacia poate fi explicata printr-o 50 de ani, iar o treime din constructile noi sunt
cresterea numarului de una sau doua case constructii prefabricate, care necesita si ele
familiale. Acest lucru este valabil totodata si renovare. Totusi 25% din constructii sunt realizate
pentru zonele rurale din alte tari. Spatiul per inca din argila. Aceste cifre indica faptul ca piata
apartament raméane stabil la un nivel scazut in constructiilor nu se dezvoltda cu adevarat la
orasele mai mari. Datele arata pentru Germania momentul actual, dar in viitor — o data cu cresterea
un alt declin considerabil in anul 2002 cu nivelului de trai — piata constructilor se poate
289.601 de apartamente terminate (-11,2%). astepta la o dezvoltare dinamica.
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Avand in vedere posibilitatile de investitii, ar fi
util de luat in considerare in proprietatea cui se

afla aceste locuinte:

Comparatie internationala a locuintelor din anul 1999:

Locuinte (in | Locuinte Locuinte inchiriate i Toate
roprietate) private ° cuinte inc iriate in locuintele
Ipocuite inchiriate sistem public inchiriate
Austria 56 % 22 % 19 % 41 %
Slovenia 88 % 12 %
Ungaria 92 % 3 % 5% 8 %
Slovacia 78 % 5%
Rep.Ceha 49 % 7% 24 % 31 %

Sursa: European Housing Statistics (Ministerul Mediului, Finlanda) 2001

3.3 Tendintele actuale de dezvoltare in
domeniul constructiilor din diferite tari
europene

Tendintele actuale de dezvoltare din cele
trei  sectoare de constructii  (constructii
rezindentiale, non-rezidentiale si de inginerie
civila) sunt foarte diferite in aceste tari care sunt
acoperite de DB-research. Datorita faptului ca
acestea nu pot fi rezumate prin simple tabele, in
paginile urmatoare se va incerca descrierea
situatiei pentru fiecare tara.

Germania

Piata de constructi se afla in criza:
investitiile se afla in declin de céativa ani, insotite
de o reducere a fortei de munca. Numarul
angajatilor a scazut in tarile vestice cu 35% din
1995 (121.000 de someri) si in tarile estice, cu
50% (153.000 de someri). Construirea de cladiri
rezidentiale a inregistrat o scadere cu mai mult de
50% in tarile vestice si cu mai mult de 75% in
tarile estice (din 1997). Acest rezultat este valabil
si in scaderea preturilor si a pietei de contractare
pentru materialele de constructii. Autorizatiile de
constructie arata o scadere pe viitor a pietei in
sectorul rezidential: autorizatiile de constructie au
scazut in anul 2002 cu 5,8% (in tarile vestice —
3,7%, in tarile estice — 16,0%); casele pentru o
familie au aratat un plus de 0,3%, casele pentru
doua familii au aratat un minus de 2,8%, iar
casele pentru mai multe famili au aratat o
scadere de 15,2%.

Austria

Desi dupa mai multi ani de recesiune piata
de constructii se afla acum intr-o crestere lenta,
sectorul de constructii rezidentiale este considerat
in continuare slab. Discutia care se poarta pe
marginea volumului de autorizatii de constructii
din Austria si reducerea acestora in Germania,
sugereaza un impact viitor negativ asupra pietei
de constructii rezidentiale in viitorul apropiat.

Spania

Dezvoltarea dinamica s-a mutat de la
sectorul rezidential la sectorul de constructii civile,
partial din cauza masurilor de co-finantare ale UE
din cadrul Fondurilor Structurale.

Irlanda

Datorita populatiei in crestere, sectorul
constructiilor rezidentiale are o cota de piata de
aproximativ. 57%. Dar din anul 2001 toate
sectoarele inregistreaza un declin.

Finlanda

Constructile  civile  si  constructiile
rezidentiale au inceput sa creasca numeric in
anul 2002, aceeasi tendinta se asteapta si pentru
constructile non-rezidentiale in anul 2004.
Previziunile sunt optimiste pentru toate
sectoarele.

Polonia

Sectorul constructiilor rezidentiale are o
cota de piata de doar 23%. in toate sectoarele se
asteapta o crestere considerabila, dar in acelasi
timp si instabila. Sectorul constructiilor civile va
avea o subventionare puternica din partea
fondurilor europene (TINA).

Republica Ceha

Sectorul constructiilor rezidentiale are o
cota de piata de doar 14%, pe cand sectorul non-
rezidential inregistreazd o cota de piata in
crestere (48%). Previziunile sunt optimiste, desi
investitiile in constructiile private vor cregte doar
daca va exista o dezvoltare economica puternica.

Ungaria

Sectorul constructiilor rezidentiale este
mai puternic decat in Polonia sau in Republica
Ceha (32 %). Previziunile sunt optimiste, in
special Tn constructiile civile, dar si constructiile
rezidentiale.
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Toate aceste tendinte conduc la o piata de
constructii europeana care este caracterizata de o
competitie foarte puternica, cu preturi ce
stagneaza sau in scadere, in special Tn sectorul
constructiilor rezidentiale. Situatia este chiar mai
proasta avand in vedere amploarea economiei
subterane din acest sector. Astfel este foarte
dificil sa se previzioneze schimbarile in cadrul
cotei de piata internationald (marime si rata de
crestere). In prezent, exporturile si importurile in
domeniul constructiilor intre tarile aderante si
tarile membre ale UE sunt destul de scazute,
astfel ca ar putea exista un potential de piata
considerabil pentru activitatile transfrontaliere, si
nu doar pentru companiile din tarile aderante, dar
si pentru tarile UE (pentru sectorul de Tnalta
calitate).

O perspectiva pentru viitor

Sectorul va finregistra o crestere in
productia de sisteme modulare (automatizare),
dar si o crestere in comertul electronic. Volumul
posibil al reducerilor de cost ar putea ajunge la 15
— 20%. Lucrarile de renovare vor inregistra o cota
de piata in crestere, ludnd in considerare lucrarile
necesare in acest domeniu determinate de catre
Tratatul de la Kyoto (reducerea dioxidului de
carbon), conducénd la investitii In noile sisteme
de incalzire si la 0 mai buna izolare a cladirilor.
Cota de finantare privata a constructiilor civile va
inregistra o crestere, iar competitia va deveni mult
mai puternica, in special in sectorul de profil
datorita largirii UE. Dezvoltarea demografica va
determina o scadere a activitati in sectorul
constructiilor rezidentiale.

3.3 Ofertele publice

Internationalizarea ofertelor publice ar
putea avea efect asupra intreprinderilor de
constructii mai mari, datorita faptului cad acestea
sunt mai puternice din punctul de vedere al
competitiei preturilor decat firmele mici, iar
totodata pot indeplini mai bine cerintele
referitoare la capacitate.

Directiva pentru ofertele publice, relevanta
in special pentru cele mai mari, va schimba
practicile din  domeniul ofertelor publice
anterioare. Pragul necesar pentru ofertele publice
va fi adaptat la valorile europene respective.

Informatiile despre anunturile publice
pentru oferte (care trebuie sa fie anuntate in mod
public) pot fi gasite in:

= bancile de date europene (TED - Tender
Electronic Daily)
= Monitorul Oficial European al UE

* Informatii in avans despre anunturile
pentru ofertele publice oferite de UE
* In mass-media nationala sau regionala

Tintele directivei sunt urmatoarele

o Obligatia autoritatii contractante de a oferi
informatii in avans despre toate
contractele de furnizare planificate care
depasesc pragurile de valoare

o Obligatia de a oferi motivele pentru fiecare
anunt pentru oferte publice

o Obligatia autoritatii contractante de a intari
modul de aplicare a standardelor
europene

o0 Comenzile care depasesc valorile
pragurilor trebuie sa fie tinute in cadrul
Uniunii Europene largite (de 25 de tari)

0 Masuri legale impotriva oricaror tipuri de
discriminari ale ofertantilor.

Criterii de eligibilitate

= Tn mod exclusiv criteriul pretului cel mai
scazut

» Oferta cea mai avantajoasa din punct de
vedere al unor diferiti termeni (pretul,
termenul de livrare, costurile de instalare,
profitabilitatea, calitatea, design-ul,
garantia, valoarea tehnica, service-ul si
ajutorul din punct de vedere tehnic).
Aceste criterii sunt ordonate, de obicei, din
punct de vedere al importantei.

4. LIBERA CIRCULATIE A BUNURILOR

Dupa intrarea in UE, practic nu vor mai
exista frontierele, controalele de rigoare si regulile
privind certificatele de origine. Acest lucru
inseamna ca bunurile pot fi furnizate si vandute
fara nici o bariera de comert, taxe sau alte
restricti  precum asgteptatul la granite (vezi
mecanismele de tranzitie de mai sus).

4.1 Armonizarea impozitelor

Aplicarea corecta a regulilor de impozitare
ale UE reprezinta o conditie esentiala pentru
functionarea Pietei Unice. Tratatul UE interzice
orice discriminare fiscala, care ar putea da —
direct sau indirect — un avantaj produselor
nationale in fata celor din statele membre.
Aceasta situatie reclama o armonizare a
impozitelor pe cifra de afaceri, taxe de functionare
si alte forme de taxe indirecte. TVA-ul a fost
primul impozit care a fost armonizat.

Piata unica europeana s-a realizat pe data
de 1 ianuarie 1993. De la aceasta data, bunurile,
persoanele, serviciile si capitalul pot fi utilizate in
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mod liber in cadrul UE. Principalele acorduri
asupra TVA aplicabile dupa aceasta data sunt:

Pentru persoanele fizice care cumpara
bunuri din alte state membre, impozitul de TVA
este incasat in tara in care sunt cumparate
bunurile (principiul tarii de origine). Aceste
persoane pot sa se intoarca acasa cu bunurile
cumparate fara a fi taxate inca o data.

Pentru comertul intre persoanele juridice
din statele membre, TVA-ul este impozitat in
statul membru catre care sunt transportate
bunurile (principiul tarii de destinatie) la nivelul si
in termenii acelui stat membru. Persoanele
juridice care primesc bunurile supun taxa catre
returnare cu privire la bunurile procurate din alt
stat membru. TVA-ul de import aplicat initial va fi
inlocuit cu taxa de achizitie din UE. Exporturile
vor fi in continuare scutite de taxa din tara de
origine. Taxa de achizitie trebuie achitata
autoritatilor de profil din tara de destinatie.
Aceasta taxa trebuie platita de catre cumparator
si poate fi declarata ca TVA de consum din
punctul celui care datoreaza taxa, oferind
posibilitatea importatorului sa primeasca fondurile
ce reprezinta TVA de consum in perioada de pre-
platd a TVA ce include taxa pe importuri si
achizitii.

Rata de TVA standard minima este
stabilita pentru 15%. Statele membre au, totusi,
optiunea de a aplica una sau doua rate mai mici,
egale sau mai mari cu 5% pentru o lista limitata
de categorii de bunuri si servicii.

Pentru persoanele fizice taxarea bazata
pe origine ramane ca principiu de baza a
sistemului comun de TVA, pentru comercializarea
de bunuri intre persoanele juridice din statele
membre ramane principiul tarii de destinatie. O
conditie pentru scutirea de taxe intra-comunitara
o reprezinta numarul de identificare TVA.

Numarul de identificare TVA urmareste sa
asigure faptul ca reglementarile de TVA cu privire
la bunurile furnizate si transportate in UE sunt
aplicate corect. Numarul de identificare TVA al
furnizorului trebuie sa fie inclus pe toate facturile.
Autoritatile din domeniu sunt responsabile pentru
atribuirea acestor numere de TVA.

Pentru exportatori, doar exporturile catre
alt stat membru al UE vor fi scutite de taxe in
functie de cota cumparatorului conform numarului
de identificare a TVA-ului atribuit acestuia.
Validitatea numarului de identificare TVA a
cumparatorului trebuie sa fie verificat de catre
furnizor.

Furnizarea de bunuri de catre un
comerciant (inregistrat ca platitor de TVA) intr-un

stat membru UE catre alt comerciant aflat in
aceeasi situatie din alt stat membru UE va fi
consideratd in mod normal ca o furnizare de
bunuri intra-comunitare. Un comerciant Tnregistrat
ca platitor de TVA ar putea aplica rata zero de
TVA pentru furnizarea de bunuri pentru un client
din alt stat membru UE daca:
e Clientul este inregistrat pentru TVA intr-un
alt stat membru UE
e Numarul de inregistrare TVA al clientului
se obtine si se retine Tn inregistrarile
furnizorului
e Furnizorul trebuie sa mentioneze pe
factura ,rata zero de TVA intra-
comunitara”
e Bunurile sunt distribuite sau transportate
catre acel stat membru UE
e Furnizorul trebuie sa adnoteze pe factura
de vanzare numarul de inregistrare TVA al
clientului sau.

In sectorul constructiilor aceste reglementari
vor trebui aplicate daca o companie importa sau
exporta materiale de constructii. Lucrarea de
constructii in sine se taxeaza in tara de destinatie.

4.2 Standardizarea europeana

Scopul urmarit de standardizarea europeana 1l
reprezinta armonizarea normelor din toata Europa
pentru a facilita schimbul de bunuri si servicii prin
eliminarea barierelor de comert care pot sa apara
din diferite cerinte tehnice. CEN, organizarea de
standardizare multisectoriala a Europei, are
datoria de a reglementa normele care se preteaza
cerintelor de sigurantd de baza din cadrul
directivelor: de exemplu, directiva pentru
materialele de constructii stabileste cerintele de
siguranta de baza, iar normele definesc modul
tehnic de a indeplini cerintele de siguranta.

Daca un anumit produs indeplineste
cerintele stabilite printr-o reglementare,
antreprenorul poate obtine o marca CE pentru
acest produs special (dupa trecerea de o
procedura de certificare), iar apoi produsul poate
fi lansat pe piata UE. Totusi ar putea exista
cerinte nationale pentru permiterea utilizarii
acestor produse. Oricine pretinde conformitate si
adaugiri la o marca CE fara a pregati o
documentatie tehnica sau fara a adera la directiva
in orice aspect, risca sa fie amendat, o interdictie
in vanzarea produsului sau, daca nu chiar o
anulare a livrarii initiale.
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Istoric

» 1971 Publicarea ,Directivei Consiliului
asupra procedurilor de coordonare pentru
arbitrajul public pentru contractele de
lucrari” (Directiva pentru lucrari publice)

> 1988 Publicarea ,Directivei Consiliului
asupra armonizarii de legi, regulamente si
clauze publice ale statelor membre
referitoare la produsele din domeniul
constructiilor” (Directiva produselor din
domeniul constructiilor)

> 1990 Mandatarea CEN pentru a stabili
EUROCODURILE ca pre-standarde (ENV)

> 1998  Inceputul transformarii pre-
standardelor in norme finale

Situatia prezenta

EUROCODUL 0 - Principii ale structurilor de planificare
EUROCODUL 1 - Actiuni asupra structurilor
EUROCODUL 2 - Proiectarea structurilor din beton
EUROCODUL 3 - Proiectarea structurilor din otel
EUROCODUL 4 - Proiectarea structurilor compuse din
otel si beton
EUROCODUL 5 - Proiectarea structurilor din lemn
EUROCODUL 6 - Proiectarea structurilor din zidarie
EUROCODUL 7 - Proiectarea geotehnica
EUROCODUL 8 - Elaborarea prevederilor pentru
rezistenta la cutremure a structurilor

Adresat institutului national de standardizare,
inclusiv persoanei responsabile pentru sectorul
constructiilor.

5. LIBERA
PERSOANELOR

Alegerea libera a zonei de lucru

Principiul liberei circulatii a persoanelor da
posibilitatea fiecarui angajat care este cetatean al
unui stat membru UE de a alege zona in care sa
lucreze din orice stat membru in concordanta cu
principiul egalitati de tratament. Scopul 1l
reprezintd crearea unei piete de munca
transfrontaliere. Cetatenii UE pot sa lucreze acum
in orice stat membru fara sa le trebuiasca un
permis de munca. Salariile i celelalte conditii de
munca trebuie sa fie aceleasi pentru toti angajatii.
Reglementarile de securitate sociala asigura
faptul ca angajatii ce lucreaza intr-un alt stat
membru al UE pot sa cumuleze functiile obtinute
acolo, fara a pierde nici una dintre ele. Vezi
perioadele de tranzitie.

CIRCULATIE A

inceperea unei afaceri

Libertatea de a incepe o afacere este data
acelora care urmaresc acte de comert si liber

profesionistilor pentru a fi activi din punct de
vedere comercial pe tot spatiul UE. Un alt
cetatean dintr-un alt stat membru al UE trebuie sa
fie tratat la fel cu un cetatean din tara respectiva.
Deja nu mai exista restrictii intre cele 15 tari ale
UE si tarile aderante.

Sistemul calificarilor profesionale variaza
de la un stat al UE la altul. Recunoasterea
calificarilor/certificarilor profesionale de
competentd reprezinta in mod consecvent o
conditie de baza pentru libera circulatie a
persoanelor. Recunoasterea calificarilor
profesionale, pentru multe profesii, este
reglementata in directive. In mod normal, o
persoana care are calitatea de antreprenor sau
conduce o firma pe o perioada mai mare de 6 ani
este calificatd pentru tratament egal in orice tara
UE fara a fi nevoita sa treaca examenele
nationale de tip Master. (In Austria, de aceste
probleme se ocupa Ministerul Economiei si
Muncii). Se pot obtine informatii in legatura cu
inregistrarea unei firme de la ministerul mentionat
mai sus sau de la toate camerele economice
regionale din Austria ori de la camerele de profil
din Germania. in aceasté tara, preconditia pentru
conducerea unei afaceri proprii din domeniul
constructilor era o finregistrare finainte de
inceperea activitatii propriu-zise.

Astfel, pentru inregistrare este
responsabila camera de profil din districtul in care
va fi prestata activitatea pentru prima data sau in
mod constant. Curtea de Justitie a UE a decis
recent ca aceasta Tinregistrare nu este 1n
conformitate cu legea pietei unice. In plus exista
cerinte de inregistrare pentru autoritatile din
domeniul asigurarilor si taxelor sociale.

6. LIBERA CIRCULATIE A
SERVICIILOR

Aceasta libertate garanteaza faptul ca
toate persoanele sau firmele au posibilitati egale
de a oferi servicii In cadrul unei tari, dar si peste
hotare. Fiecare antreprenor are libertatea sa-si
trimitd angajatii sa presteze servicii in alt stat
membru cu conditia ca el sa respecte
reglementarile legale in vigoare din tara gazda
(salariu minim, concediile minime etc.). Dar, in
principiu, antreprenorilor si angajatilor lor nu li se
pot cere sa plateasca contributile pentru
asigurarile sociale si la fondurile de pensii inca o
data. Vezi perioadele de tranzitie.
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Oportunitati si amenintari pentru IMM-
urile din sectorul de constructii (din
cadrul tarilor aderante intr-o Uniune
Europeana largita):

Sectorul de constructii din cadrul tarilor aderante
se confruntd cu cerinte extraordinare in anul
2003:
v Mai existd doar un singur an pentru
pregatirile accelerate pana la aderarea la
UE (Modernizarea Legii Achizitiilor
Publice, modernizarea Legii constructiei
mediului, trainingul avansat pentru

cunostintele in domeniul ofertarii publice
cu ajutorul serviciilor de consultanta);

v Din ianuarie 2004, procedura de achizitie
din tarile aderante este deschisa in mod
nerestrictionat tarilor membre UE -
competitia devine mai acerba;

v" Problemele in legatura cu autorizarea,
reglementarile, administratia gi pregatirea
in  sectorul constructiilor vor trebui

rezolvate;
v Trebuie sa fie stabilita piata serviciilor de
inginerie (planificare, constructie,

managementul de proiect);
v Dezvoltarea de noi scheme de finantare
precum Parteneriatul Public-Privat (PPP)

intreprinderile Mici

O retea locala bund, duce la cregterea
nivelului de cunoastere a clientilor

Nu exista un nivel suficient de cunoastere

Punerea accentului pe calitate si serviciu

Nu exista un profil optim pentru performanta

Specializarea

Dezvoltarea comerciala pentru firmele
apropiate de granite

O forma de competitie externa pentru firmele

apropiate de granite

Specialistii de profil

Contacte bune pentru arhitectii straini si
companiile de constructii asemanatoare

Numarul crescut de companii din propria
zona

Asigura informatii despre ofertanti

Forta de munca angajata echilibrata

Extinderea pietei

Presiunea pretului

Dezvoltarea structurilor de cost optime

Specializarea pe tipuri si marimi de obiecte

7 INTREBARI

Pentru a defini sansele si riscurile
afacerilor si pentru a trage concluziile corecte,
pentru a raspunde cat mai precis la mai multe
intrebari, trebuie sa avem in vedere:

* Analiza unei firme proprii si pozitia sa in
mediul competitiv,

= Scopurile de dezvoltare,

= Strategiile si masurile adecvate.

Intrebarile adecvate, pentru analiza firmei sau
competitiei, pot fi, de exemplu:

» Ce tipuri de produse/servicii oferim noi?

» Cu ce ne evidentiem noi Tn mod
deosebit?

> Ce tipuri de rezultate obtinem si cu ce
tipuri de produse?

» Cu ce tipuri de grupuri de clienti intram in
contact?

> Prin intermediul carui grup de clienti
obtinem rezultatele?

» Care este piata noastra?

> De ce ne limitam la aceasta piata?

» Ce tipuri de avantaje si dezavantaje are
locatia noastra?

» Care sunt competitorii nostri cei mai
puternici, din punct de vedere al capitalului
si al vanzarilor?

» Care dintre competitorii nostri sunt cei mai
inovativi?

» Care sunt cele punctele noastre tari si
punctele slabe?

» Care instrumente de planificare si control ne
sunt disponibile?

> Ce acuratete a avut pre-calculatia in
comparatie cu post-calculatia?

Pot fi date intrebari pentru scopurile de dezvoltare:

» Care sunt punctele noaste tari evidente pe
care le putem vinde clientilor in mod
deosebit si care ne pot scoate in mod clar
in evidenta fata de concurentii nostri?

» De ce ar alege un client produsul nostru
chiar daca distanta ar fi mai mare?

» Ce avantaje avem prin livrarile la export
fata de grupul tinté anterior?
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» Ce avantaje avem daca dorim sa intram
in cadrul unor noi grupuri tinta sau
retele de livrare?

» Ce costuri aditionale apar, daca
prestam serviciile noastre catre un client
aflat la o distantd mai mare?

» Caror grupuri tintd dorim sa ne
adresam mai intens/in mod special/in
mod exclusiv?

» Ce produse sau grupe de produse ar
trebui sa sustinem/lansam pe viitor?

» Ce performante ale serviciului ar trebui
sa le imbunatatim?

> Ce activitati de marketing pot influenta
vanzarile noastre foarte mult?

Intrebarile pentru definirea masurilor si
strategiilor adecvate sunt, de exemplu:
% ce trebuie sa facem pentru a ne atinge
scopurile stabilite Tn urmatoarele domenii
(ca exemplu):
relatiile cu clientii
sortimentele de produse oferite
- performanta serviciului
structura costului
planificarea si controlul
< Cine este responsabil pentru executarea
masurilor luate?
< Caror termene trebuie sa le acordam
atentie mai mare pentru masurile
separate?
% Cine este responsabil pentru coordonarea
si controlul masurilor specificate?

Adrese si persoane de contact:

Wirtschaftskammer Austria
Wiedner Hauptstr. 63
A-1045 Vienna

Tel: ++43 (0)590 900 - 0
Internet: http://portal.wko.at

Geschiftsstelle Bau
Wirtschaftskammer Austria
Miinzgasse 6

1030 Wie

Tel.: (0043-1) 718 37 37

Fax: (0043-1) 718 37 37 — 22

Email: innung@bau.or.at

Internet: http://www.bi.bau.or.at/main

Deutscher Industrie- und Handelskammertag
InfoCenter

Breite Strasse 29

10178 Berlin

Hotline ++49 (0)30 20308-1619

Fax ++49 (0)30 20308-1616

E-Mail infocenter@berlin.dihk.de

Zentralverband des Deutschen Handwerks
Mohrenstralle 20/21

10117 Berlin

Tel.: ++49 (0)30/206 19 -0

E-Mail (Allgemein): info@zdh.de

Zentralverband des Deutschen Baugewerbes e.V.
KronenstralRe 55 — 58

10117 Berlin

Tel. ++49 (0)30/ 203 14-0

Fax: ++49 (0)30/ 203 14-419

E-Mail: bau@zdb.de, www.zdb.de

FIEC Verband der Europaischen Bauwirtschaft
Avenue Louise 66

B-1050 Bruxelles

Tel +32 2 514 55 35

Fax: +32 251102 76

E-mail: info@fiec.org

UEAPME, European Association of Craft, Small and

Medium-Sized

Enterprises

Rue Jacques de Lalaing 4
B-1040 Brussels

Tel.: +32 2 230 75 99

Fax: +32 2230 78 61

E-mail: ueapme@euronet.be

NORMAPME

Rue Jacques de Lalaing 4
B-1040 Brussels

Tel: ++32(0)2-282 05 30
Fax: ++32(0)2-282 05 35
E-mail: inof@normapme.com

Comitetul European pentru Standardizare
CEN Management Centre

36, rue de Stassart

B-1050 Brussels

Tel: + 32 2 550 08 11

Fax: + 32 2 550 08 19

E-mail: infodesk@cenorm.be

EUROCAMERELE

Rue Archiméde 5

B-1000 Brussels

(Belgium)

Tel: (+32-2) 282.08.50

Fax: (+32-2) 230.00.38 / 280 01 91
E-mail: eurochambres@eurochambres.be

Content:

Dr. Andreas Henkel

Departamentul de Economie Politica
Camera Economica Federala Austriaca
Wiedner Hauptstr. 63

1045 Wien

Tel. +43/(0)5 90 900-3276

Fax. +43/(0)5 90 900-258

E-mail: andreas.henkel@wko.at
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CONSILIUL NATIONAL AL INTREPRINDERILOR PRIVATE
MICI SI MIJLOCII DIN ROMANIA
- CNIPMMR -

Sediul central:

P-ta Walter Maracineanu, nr. 1-3,
intrarea 1, et.1, sect.1, Bucuresti
Tel.: 021-3126893

Fax: 021-3126608
WWW.chipmmr.ro

e-mail: office@cnipmmr.ro

Departamentul Proiecte

Str. Victor Eftimiu, nr.5,
Parter, camera 62

Tel.: 021-3126893

Fax: 021-3129198
www.smeprojects.ro

e-mail: office@smeprojects.ro
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