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8. Interpretarea Declaraţiilor Financiare 

Definiţii; Appendix 

Coeficient – formule financiare şi manageriale folosite pentru a dezvălui anumite aspecte ale 
operaţiunilor şi activităţilor întreprinderii. 

Notă: furnizăm diferiţi coeficienţi pas cu pas în acest capitol; nu face asta în appendix, aşa că 
acordaţi atenţie tuturor coeficienţilor din lista de la începutul fiecărei diviziuni din acest capitol. 

Are vreun sens să citim Derrida fără să-l înţelegem? Dacă vreţi să vă îmbunătăţiţi aptitudinile 
tehnice, cum ar fi cuvinte citite per minut, da, dacă nu, nu. Este la fel cu declaraţiile financiare. A 
fi capabil să citiţi declaraţii financiare este important. Dacă nu putem face acest lucru, nu le 
putem înţelege. Înţelegerea declaraţiilor financiare este mult mai uşoară decât înţelegerea 
Derridei. Pentru a înţelege declaraţiile financiare, folosim algoritmi, coeficienţi, care elucidează 
multe lucruri despre entitate: dacă va face faţă insolenţei, dacă are multe inventare, dacă îşi 
îmbunătăţeşte profitul realizând capacitate….Coeficienţii sunt parte indispensabilă a cursurilor 
financiare şi manageriale contabile şi a celor de corporaţie financiară. Aplicarea coeficienţilor 
este cel mai uşor mod de a da sens declaraţiilor financiare, aşa că, în acest capitol vom vorbi 
despre diferite tipuri de coeficienţi. 

În acest capitol ne adresăm: 

1) Coeficient profit raportat 

2) Coeficient datorie raportată 

3) Coeficient inventar raportat 

8.1. Coeficient Profit Raportat  

Rata de operare a returnării în investiţie=venit operare / medie totală active 

Rata Profitului Brut = Profit Brut / Vânzări 

Retur la vânzări – Venit Net / Vânzări 

Retur la active = Venit înainte de cheltuieli dobânzi / medie totală active 

Rata Coeficientului de retur al investiţie arată cât de bine folosim activele pentru a crea profit. 
Acest coeficient este important pentru firmele care achiziţionează multe active; folosindu-l, 
putem detecta când firma se mută spre neeconomicitate – când profitul începe să scadă, ca 
rezultat al noilor active cumpărate. Cu cât coeficientul este mai mare, cu atât este şi profitul 
generat de active este mai mare. 
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Coeficientul ratei profitului brut ne arată cât profit obţinem per vânzare; o descreştere în 
coeficient nu este rea dacă este însoţită de o creştere mai mare a coeficientului cifrei de afaceri a 
inventarului (vezi capitolul cu inventare). Folosind coeficientul singur, nu putem spune dacă 
firma face un profit general mai mare, deoarece acesta este un profit per vânzare multiplicat cu 
numărul vânzărilor. Rata profitului brut ne oferă numai profitul per vânzare. 

Returul pe vânzări este ca şi coeficientul ratei profitului brut, singura diferenţă este că oferă o 
imagine mult mai precisă despre cât de mult obţine de fapt firma dintr-o vânzare, odată ce dă taxa 
pe profit. Spre deosebire de rata profitului, coeficientul returului pe vânzări contabilizează pentru 
taxe, operand şi diferite cheltuieli plătite. 

Diferenţa dintre retur pe active şi rata de operare de retur pe investiţii este că ultima 
contabilizează pentru cheltuieli de operare şi câteva diferite cheltuieli, în timp ce prima nu. 

8.2. Coeficientul Datorie Raportate 

Coeficientul curent = Active curente / Pasive curente (PC) 

Datorie curentă la coeficient capital = Pasive curente / CA (capitalul acţionarilor) 

Datorie totală la coeficient capital = Total pasive / CA 

Coeficientul curent este luat în consideraţie de către bănci şi instituţiile financiare în legătură cu 
abilitatea firmei de a plăti la timp. Cu cât este mai mare, cu atât mai mult firma va primi un 
împrumut. 

Al doilea coeficient, PC / CA, arată pană la cel nivel are firma dvs. nevoie de credit pentru a 
opera şi de asemenea, dă semnale de posibile insolvente. 

Al treilea coeficient arată cât de solventa este firma dvs. în lunga desfăşurare. 

8.3. Coeficient Raportare Inventar 

Cifra de afaceri Inventar = COGD / Medie Inventar 

Coeficientul cifrei de afaceri a inventarului reprezintă profitul raportat; dacă cifra de afaceri a 
inventarului creşte şi dacă returul pe vânzări creşte, nu se modifică, sau descreşte la o rată mai 
joasă decât coeficientul cifrei de afaceri a inventarului, firma obţine profit mai mare decât înainte. 

O creştere în cifra de afaceri a inventarului poate, pe de o parte, să fie bună, de vreme ce 
procentajul mărfurilor se degradează, expiră, sau deprecierea este joasă. Pe de altă parte, o cifră 
de afaceri mult prea mare poate cauza întreruperi în procesul firmei în cazul economiei volatile, 
deoarece firma va trebui să reacţioneze aproape instantaneu la o modificare în condiţiile 
economice (întreruperi în aprovizionare), 
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Să revedem cum se este calculată cifra de afaceri a inventarului dacă o firmă a început inventarul 
cu 40EU, şi la sfârşit cu 30EU, iar aprovizionarea valorează 410EU, care este cifra de afaceri a 
inventarului? 

Pasul 1: Găsiţi COGS. COGS = Inv. la inc. + Achiziţionări – Inv la sf. = 40+410-30=420 

Pasul 2: Găsiţi media inventarului. Medie Inventar = (40+30)/2 = 35 

Pasul 3: Împărţiţi COGS la Medie Inv. 410/35 = 12 

SUMAR 

În acest capitol ne-am adresat celor mai importanţi coeficienţi; dacă cititorii vor să-şi sporească 
cunoştinţele, vă sugerăm să luaţi o carte despre Contabilitatea Financiară sau Managerială şi să 
revedeţi capitolele legate de acest subiect. Autori buni în acest sens sunt: Horngren, Sundem şi 
Elliot. Cărţile sunt publicate de Prentice house şi titlurile sunt Contabilitatea Financiară şi 
Contabilitatea Managerială. Găsiţi multe informaţii şi pe Internet. În ciuda abundenţei 
informaţiilor asupra acestui subiect, dacă se înţeleg aceste capitole şi dacă se deţin destule 
informaţii astfel încât se pot face comparaţii între mai multe firme din aceeaşi industrie, şi se 
poate vedea cum firma respectivă procedează în termeni comparativi, nu este nevoie a se citi mai 
mult. 

TERMENE CHEIE: 

Datorii curente la coeficient capital  

Coeficient Curent 

Rată Profit Brut 

Cifra de Afaceri Inventar 

Rată de Operare a returului în investiţie 

Retur la Active 

Retur la vânzări 

Total datorie la coeficient capital 

ÎNTREBĂRI RECAPITULATIVE: 

1) Enumeraţi coeficienţii de raportare profit? 

2) Cum este folosit fiecare din ei? 

3) Acelaşi lucru pentru coeficientul de raportat al inventarului şi al datoriei.  
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TEST: 

Dacă Active Curente = 5 EU, Medie Total Active = Total Active =10 EU, Pasive Curente = 4, 
Total Pasive = 8, Venit Net = 1.5, Vânzări = 3, Capitalul acţionarilor = 2. 

Q.1: Calculaţi  Coeficientul Curent? 

Q.2: Calculaţi Retur vânzări? 

Q.3: Calculaţi Total Datorii către Coeficientul de capital? 

 

RĂSPUNSURI CORECTE:  

1) 5/4 = 1.25  

2) 1.5/3 = 0.5 

3)  8/2 = 4  
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