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6. Tranzactii pe credit

Definitii; Appendix al tranzactiilor pe credit

Cititi numai dacd nu intelegeti termenii din acest capitol!!!

Obligatie financiara neonorata (OFN) — definitie oferita in text.

Dobianda la OFN primibila — o coloand in sectiunea active a balantei si a cartii mari, folosita
pentru listarea dobanzii pe care entitatea o va primi in viitor.

Baza cash - definitie oferita in text.

Cheltuiald Dobanda — o coloana in capitalul actionarilor din bilant sau in cartea mare folosita
pentru listarea valorii monetare a dobanzii care trebuie platitd sau care este platita.

Chirie preplatita — chirie care este platita.

Cheltuiala chirie — o coloand in capitalul actionarilor din bilant sau din cartea mare folosita
pentru listarea valorii monetare a chiriei care este sau trebuie platita.

Venit Chirie — cash primit sau cereri valide de flux de cash viitor sub forma chiriilor.

Venit chirii neobtinut — venit din chirii, care nu este obtinut, de ex. chiriasul a platit nainte.

Exista o asa asemanare intre a intarzia sau a veni devreme la o intdlnire si tranzactiile pe credit;
cum George poate veni mai devreme decat John, aga marfa dvs. poate ajunge mai devreme in
depozitul de la vama decat echivalentul fiscal in contul dvs. bancar. Un bun mijloc de a explica
rolul crescator predominant al tranzactiilor pe credit este ca ele cresc comertul si, in mod
corespunzator, profitul; imaginati-va ca nu va asteptati niciodatd prietenii dacd ei intarzie,
perspectiva este cd, In curdnd nu veti rdméane decat cu 2-3 prieteni; este acelasi lucru cu
tranzactiile pe credit; acestea fac posibil consumul viitor al clientului astdzi, in cazul in care el/ea
consuma bunuri de la firma dvs..

In prezent, e-comert, comertul international si marile industrii manufacturiere opereaza pe credit.
In ciuda caracterului local si a marimii mici, IM opereaza din greu pe credit; ele preplatesc chirii,
oferd optiuni leasing, etc. Beneficiul general financiar al tranzactiilor pe credit sunt chiar
semnificative, asa ca n cazul in care au loc simple inegalititi, este bine a fi folosite.

Acum, sd vedem cum tranzactiile pe credit ne afecteaza afacerea si dacd merita sa o expunem.

In acest capitol, ne adresam:

1) Baza cash v. Baza OFN
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2) Conturi Platibile v. Conturi primibile

3) Cheltuieli preplatite
4) Venituri neonorate primibile si datorii neonorate platibile

1.1. Baza cash v. Baza OFN

Important!!!

Sub baza Cash inregistram tranzactiile in declaratiile financiare cand cash-ul este primit sau dat.
Sub Baza OFN, cand tranzactiile sunt recunoscute, le inregistrdm, indiferent daca cash-ul este
distribuit sau nu.

Adesea aparitia tranzactiei nu coincide cu distribuirea cash-ului. Cand trebuie sa inregistram
astfel de tranzactii? Cand au loc, sau cand cash-ul este schimbat? Conform bazei OFN,
inregistrdim o tranzactie atunci cand este recunoscutd; conform bazei cash, tranzactia se
inregistreaza cand se schimba cash-ul.

Recunoasterea veniturilor este inima bazei OFN. Sub aceasta, un venit este inregistrat in
declaratia financiara, atunci cand este recunoscut; pentru a fi recunoscut un venit, trebuie
indeplinite doua criterii: trebui sa fie obtinut si realizat. Un venit este obtinut atunci cand o marfa
este datd unui client, sau cand un serviciu este facut — cand clientul primeste articolul pe care 1-a
cumparat, sau cand a primit serviciul pe care I-a comandat. Un venit este realizat cand cash-ul
este dat, sau cand o promisiune rezonabild de cash este facutd in schimbul unui stoc livrat sau a
unui serviciu facut.

Un alt aspect important este faptul ca costul apare in acelasi timp cu recunoasterea venitului
relevant.

Rob cumpara pe credit 200 de servete de la Bob la pretul de 1,2 EU per servet (costul per servet
este de 1 EU). Rob cumpdra servetele la inceputul lunii si ii promite lui Bob ca-i va rambursa

banii la sfarsitul lunii. Rob este un client regular al lui Bob si intotdeauna plateste la timp.

Daca folosim baza OFN cand tranzactia are loc, Inregistram:

COGS............ 200 EU
Inventar......cccoovvnviiiinnnnnn. 200 EU

Conturi Primibile............ 240 EU

A'£:1 1 V71 PN 240 EU
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Daca folosim baza cash, nu scriem nimic pana cand cash-ul este primit si atunci cand se intampla
acest lucru, inregistram:

COGS......... 200 EU
Inventar........ccocevneinnnnnn. 200 EU
Cash......... 240 EU
VANZAri.....cooeveveinennnne 240 EU

1.2. Distribuirea pre-tranzactiilor si post tranzactiilor cash
Astazi, multe tranzactii au loc pe credit i multe cheltuieli sunt preplatite.

Rob cumpdra 200 de servete de la Bob la 1,2 eu/servet (Bob a achizitionat servetele la 1eu/buc).
Rob a cumparat servetele pe 1 iulie si a promis ca le plateste in 2 saptamani. Bob 1-a incércat pe
Rob cu o dobanda saptamanala de 0,5%; dobanda saptdmanald pentru obligatia neonoratd va fi
platita o singura data pentru 2 saptdmani. Cum inregistram tranzactia de mai sus?

211.) pe 1 iulie, Bob inregistreaza: b) Pe 1 iulie, Rob inregistreaza:
Conturi primibile....... 240 EU Inventar......... 240 EU
VANZAric..cocoveiiieiieiieinnnnn. 240 EU Conturi platibile............... 240 EU
COGS.......... 200 EU

Inventar........ccceeveeens 200 EU

II. R i

a) Intr-o sdptaméana, Bob Inregistreaza: b) Intr-o sdptamana, Rob Inregistreaza:
Dobanda neonorata primibila.....1,2 EU Cheltuieli Dobanda......... 1,2 EU
Venit dobanda.........ccccoevvvneinennnnn 1,2 EU Dobanda neonorata platibila....1,2 EU
m. )

a) In 2 saptamani, cand Rob plateste, Bob b) In 2 saptamani, Rob inregistreaza:
Inregistreaza:

Cash......... 240 EU Conturi platibile........... 240 EU
Conturi primibile....... 240 EU [ OF: T | PO 240 EU
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Dobanda neonorata primibila.....1,2 EU Cheltuieli Dobanda......... 1,2 EU
Venit dobanda.......ccceeeeiiinnnnneennnne 1,2 EU Dobanda neonorata platibila.....1,2 EU
Cash........ 24 EU Dobanda neonorata platibila.....1,2 EU
Dobanda neonorata primibila.....1,2 EU LOF: 1] | D 24 EU

Bob inchiriazd o camerd pentru Rob. Ei au stipulat ca chiria va fi platita la sfarsitul fiecarei
saptamani; totusi, Bob preplateste pentru 2 saptamani. Chiria saptamanala este de 200 EU. Cum
inregistrdm aceasta tranzactie?

L.

a) Cand bob preplateste, el inregistreaza: b) Cand Rob este preplatit,inregistreaza:
Chirie preplatita....... 400 EU Cash.......... 40 EU

08 T | PO 400 EU Venit din chirii neobtinute....... 400 EU
II.

a) Dupa o saptamana, Bob inregistreaza: b) Dupa o saptamana Rob inregistreaza:
Cheltuieli chirie...... 200 EU Venit din chirii neobtinute.....200 EU
Chirie preplatita............... 200 EU Venit din chirii.................. 200 EU
II1.

a) Dupa 2 saptdmani, Bob inregistreaza: b) Dupa 2 saptdmani Rob inregistreaza:
Cheltuieli chirie...... 200 EU Venit din chirii neobtinute.....200 EU
Chirie preplatita............... 200 EU Venit din chirii.................. 200 EU

Din cele doud exemple de mai sus, putem trage un algoritm general pentru pre si post distribuirea
cash-ului de tranzactie:

Important!!!

Daca cineva plateste cash inainte de a primi marfa, serviciile, el debiteaza cheltuieli preplatite si
crediteazd cash, iar cand primeste marfa, debiteazd cheltuielile si crediteaza cheltuielile
preplatite.

Daca cineva plateste cash dupd ce a primi marfa, debiteazd inventarul si crediteazd Conturi
Platibile, si cand plateste marfa, debiteaza Conturi Platibile si crediteaza Cash.

Daca cineva primeste cash in avansul unui serviciu marfa, crediteazad venituri neobtinute si
debiteaza cash. Dupd furnizarea marfii, serviciilor, debiteaza venituri neobtinute si crediteaza
venituri.

Daca cineva primeste cash dupad furnizarea unui serviciu, marfd, la momentul tranzactiei,
debiteaza conturi primibile si crediteazd inventar, cand primeste banii, debiteazd cash si
crediteaza conturi primibile.
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SUMAR

Am 1nvatat ce inseamnd baza OFN si cash si cum sa contabilizdm pentru cateva tranzactii care
afecteaza conturile primibile/platibile, cheltuieli preplatite, venituri neobtinute si pasive OF...

O cercetare pe mai departe a subiectului se poate ramifica in doua directii; $i mai multe
cunostinte vor fi obtinute despre mai multe tranzactii pe credit, sau pana la ce tranzactii pe credit
ar trebui extinse. Desi a doua intrebare intereseaza mai mult contabilitatea manageriala sau
managementul, aici, vd oferim un algoritm simplificat:

Vom extinde vanzdrile pe credit pana cand decalajul dintre cresterea noastrd in profit din
vanzarile extinse pe credit si pierderea din efectuarea unor cheltuieli rele (banii pe care nu I-am
primit de la clientii insolventi) este maximizata.

Pe de alta parte, ar trebui sa cumpardm un credit atata timp cat (1) pretul mai mare al marfii este
mai mic decat costul pe care l-am avea daca imprumutdm bani de la o banca si cumparam marfuri
acum si (2) atata timp cat vanzarea noastrd ne dd un profit mai mare decat suma costului
discounturilor viitoare pentru marfurile sau materialele pe care le-am achizitionat pe credit si
costul redus de oportunitate al obtinerii noastre de profit acum, in loc de viitor (sau puneti altfel,
pentru vanzarea marfii astdzi, nu maine, cand preturile ar putea fi mai mart).

TERMENE CHEIE

Baza Obligatiilor Financiare Neonorate (OFN)

Dobéanzi OFN Primibile

Baza Cash

Cheltuieli cu Dobanzile

Chirie preplatita

Cheltuieli cu Chiria

Venit din Chirie

Venit din Chirii Neobtinut

INTREBARI RECAPITULATIVE:

1) Care este diferenta dintre baza OFN si cea cash?
2) Cand se obtine venit si cand este realizat?
3) Ce inseamna identificarea costurilor?
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4) Cum contabilizadm pentru vanzarile pe credit si pentru achizitionarile pe credit?
5) Cum contabilizdm pentru veniturile neobtinute, costurile preplatite si pasivele neonorate ?
TEST:
L. 1: Daca sunteti un proprietar de pamant si sunteti preplatit cu chiria corespunzatoare
pentru urmétoarele 3 luni, cat venit inregistrati la momentul tranzactiei, daca chiria este de
1 EU/luna, si daca folositi o baza OFN?
a) 3
b) 2
c) 1
d 0
I. 2: Cat venit neobtinut inregistrati la momentul tranzactiei, daca folositi baza cash?
a) 3
b) 2
c) 1
d) 0
L. 3: Cat venit neobtinut inregistrati la momentul tranzactiei, daca folositi baza OFN?
a) 3
b) 2
c) 1
d) 0
II. I. 4: Cu ce este egal venitul neobtinut din tranzactie, la doua luni dupa ce a avut loc

tranzactia, daca folositi baza OFN?

a) 3
b) 2
c) 1
d o0

I. 5: Cu ce este egala chiria preplatita de chiriasul dvs., daca folositi baza OFN, la doud luni dupa
tranzactie?
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I. 6: Daca nu ati platit salarii muncitorilor pentru 3 luni, cum afecteazd acest lucru
cheltuielile cu salariile lor, salariile platibile neonorate si cash? Salariul lunar este de 1
EU/luna.
Cheltuieli cu salariile Salarii platibile Cash
a) 3 - - 3 - -
b) 3 - - - - 3
c) - - - 3 3 -
d) 3 - - - - 3
RASPUNSURI CORECTE:
1D
2D
3A
4C
5C
6 A
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TEST: AVETI DE GAND SA VA FACETI UN BUN ANTREPRENEUR?
I. 2: De ce ar trebui sa vindeti pe credit?
A) Eu vand intotdeauna pe debit, pentru ca debitez cash!!!
B) Pentru ca diferenta partiald a functiunii profitului in respect fatd de valoarea timpului
banilor este maximizatd, dand o constrangere si nici o solutie de colt, cdnd vindem pe
credit, nu este oferita.

C) As vinde pe credit, dacd in felul acesta am mai multi clienti i mai mult venit.

D) Niciodatd nu am avut Incredere in simturile mele, am gresit. Nimic mai mult,
raspunsul este 4; Simt asta!

Daca raspunsurile sunt:
A) Vindeati hotdogs vechi si dezgustatori la preturi exorbitante la coltul str. 51 si 4, nu-i asa?
B) Incercati sa deveniti mai “expert economic” pentru un ziar de scandal popular.

C) Incercati sa scrieti o noud teorie economica obiectivistd, unde sd ardtati cd exemplele
construite in monopoly reprezinta puterea imperialismului vestic (maximizarea venitului sau
maximizarea profitului vrem noi sa obtinem?).

D) Nu cititi beat; bunul simt este diminuat.

Raspunsul corect este cd nici unul din raspunsurile de mai sus nu este corect. Nu este nici un
motiv general ca sd vindeti pe credit, de fapt, sub circumstante certe, ar trebui sa nu vindeti pe
credit; considerati-va un producator suedez de tutun de prizat, va trebuie 10 000 EU sa produceti
produsul si, deoarece sunteti pe o piatd competitiva, surplusul dvs. este de 1 EU; platiti 80% taxe
. 99% din utilizatorii de tutun pe care ii atrageti dupa extinderea creditului devin insolventi.
Vanzarile se tripleaza de la 100 unitati/an la 300. Ce ati castigat de fapt? Cat mai multi EU, dar
pierdeti 198 unitati la 10 001 EU fiecare. O pierdere monstruoasa!!!



