Proiect Pilot nr. BG/03/B/F/PP-166025 Modulul de pregatire 11
Pregatire pentru standarde contabile “IFRS pentru intreprinderi
internationale si management financiar mici si mijlocii”
pentru IMM-uri

3. Inventarieri

Definitii; Appendix pentru Inventarieri

Citeste numai daca nu intelegi utilizarea termenilor din capitol!!!

Conturi primibile — o coloana in cartea mare si bilant unde sunt listate toate cererile corecte ale
entitatilor pentru afluxuri de fonduri cash viitor.

Cash — bani si substituiri foarte lichide, M1

COGS - acronim pentru Costul Marfurilor Vandute (CMYV), pretul pe care l-am platit pentru
marfuri, care le revindem. (sau) Pretul pe care l-am platit pentru marfuri + costuri de fabricatie
directe sau indirecte alocate corect + alte costuri alocate corect, atunci cand producem. Pentru
producatori, cheltuielile cu salariile muncitorilor, ca si alte cheltuieli, care sunt subgrupe ale

COGS, nu figureaza in declaratia de venit, deoarece ele sunt incluse in COGS.

Discount la Cumpirare — o reducere a pretului unitatilor vandute pe baza volumului adus de un
singur client. O politica de crestere a vanzarilor si a cifrei de afaceri de inventar.

FIFO - definitie data in text.

Inventariere — marfurile pe care le cumparam pentru a le revinde, sau pentru a le produce.
Bunurile pe care nu le folosim ca materiale in procesul de fabricare, sau pe care nu le revindem
NU reprezinta inventarul.

Contractarea Inventarului — valoarea inventarului dupa o numarare fizica, luatd din valoarea
registrului de inventar. Cu cat este mai mare contractarea, cu atat mai mare reducerea nedorita in
inventar — asa cum ar fi furt, stricaciune...

Cifra de Afaceri a Inventarului — definitie datd in text

LIFO - definitie data in text

Costuri Superioare — toate costurile, mai putin cele din pretul inventarului si munca directa
folosita in procesul de fabricare.

Cheltuieli de Operare — cheltuielile necesare pentru operarea entitatii. Cheltuielile pe care
entitatea TREBUIE sa le recunoasca ca exista. Cele mai importante cheltuieli.

Sistemul Periodic de Inventariere - definitie data in text

Sistemul Perpetuu de Inventariere - definitie data in text




Proiect Pilot nr. BG/03/B/F/PP-166025 Modulul de pregatire 11
Pregatire pentru standarde contabile “IFRS pentru intreprinderi mici
internationale i management financiar pentru si mijlocii”
IMM-uri
Returniari de cumpéarari si Reduceri — inventar defectiv returnat producatorului sau
vanzatorului.

Véanzari — pretul agregatului pentru care marfurile / inventarul este vandut.
Identificare Speciala - definitie data in text.

Cost de Transport — costul transportului inventarului de la vanzator la cumparator.
Metode de Evaluare — metode de evaluare a inventarului.

Medie Ponderala - definitie data in text.

Probabil ca viata ar fi mai usoard daca n-ar trebui sa tinem seama de multe lucruri, in special de
ceea ce se intAmpld firmelor noastre; poate ci ar fi mai usor, dar ar fi mai bine? In acest capitol
vom vedea exact cum anume achizitiile, reducerile, contractarea inventarului si retururile
afecteaza firma. Vom invdta sd juxtapunem diferite metode de evaluare si sistemul de
inventariere, si vom vedea cum sa crestem profitul, utilizand coeficientul referitor la inventar. O
intrebare pertinentd este de ce trebuie s vedem toate acestea? Un raspuns bun este:

“Pentru a face bani.”

Auziti adesea cd intelegerea inventarului este o obligatie pentru desfasurarea cu succes a afacerii
si eu presupun ca vreti sa stiti de ce? O interpretare sumara economica este:

Profitul economic maxim pe care il facem este determinat de cate bunuri, servicii cumparam, care
au o functie certd; In general, maximizarea profitului nu corespunde cu maximizarea venitului
firmei . Firma trebuie sa stie achizitia optimd a bunurilor sale; aceasta este o functie a
inventarului firmei. Inventare joase, achizitii joase si vice-versa. Suma optima a inventarului va
duce la cel mai mare profit. Mai exista cateva motive economice complicate, de ce trebuie sa fim
atenti la inventare; oricum, ele sunt irelevante pentru Intreprinderile Mici si Mijlocii.

O interpretare contabila rezumat a “de ce trebuie sa intelegem inventarele” suna ca:

Diferite proceduri de evaluare contabila a inventarelor produc profituri contabile diferit marcate
pentru orice an dat in viata entitatii, si este chiar stupid sd nu tinem seama de acest lucru. De
asemenea, o bund stipanire a metodelor de evaluare a inventarului, ne ajutd sd vedem unde
progreseaza entitatea si ne dd o perspectiva istorico-economicd asupra comportamentului
costurilor entitdtii. De asemenea, putem vedea ce sistem de inventariere se potriveste mai bine cu
necesitatile entitatii, etc.

Acum ,cand avem notiunea cat de important este inventarul, este timpul sa incepem sa studiem.
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In acest capitol, ne adresam:

1) Contabilitatea pentru inventarieri;
2) Metode de evaluare a inventarierii;
3) Sisteme de inventariere periodice si perpetue;

4) Coeficient;

5.1. Contabilitatea pentru inventariere

A)

Important!!!

Achizitionarea unei inventar nu este o cheltuiala.
Vanzarea unui inventar este o cheltuiala.

Achizitionarea unui inventar nu presupune o cheltuiald,deoarece inventarele reprezinta beneficii
viitoare. In termeni economici, achizitionarea inventarelor substituie un mijloc mult mai lichid
pentru un unul mai putin lichid. Sa ne gandim la Bob, un vanzator cu amanuntul de servetele; in
fiecare dimineata, el cumpéra 200 de servetele la 1 euro fiecare si pana la sfarsitul zilei., le vinde
la 1,2 euro fiecare.

Céand Bob cumpara servetelele, 1si diminueaza cash-ul cu 200 euro, iar inventarul sau creste cu
200 euro. Asa ca debitam Inventar si creditam Cash.

Inventar........ 200 EU

Cash ceerriiiiiiiieriiieennnne 200 EU

Conturi Platibile................. 200 EU

Cand Bob vinde servetelele, el face o cheltuiald, pentru cé se disperseaza de un articol generator
de profit; debitam COGS si creditam Inventar.
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In schimbul renuntirii la servetele, Bob primeste 240 EU, asa ca debitim Cash si creditim
Vanzari.

Acum sd ne gandim la Rob, care este vanzator cu amanuntul de masini; in fiecare dimineata el
cumpard 200 de servetele la 1 euro/bucata. Spre deosebire de Bob, Rob foloseste servetelele ca
sa-si curete masina. Deoarece servetele nu genereaza profit (nu pot fi revandute odata folosite),
dar sunt indispensabile pentru afacerea sa, sunt contabilizate ca o cheltuiala de operare.

Cheltuieli de operare........... 200 EU
Conturi platibile........ccoceveieiinniaee. 200 EU

B)

Important!!!

Costul de transport nascut de cumparator este inclus in costul inventarului cumparat.
Costul de transport nascut de vanzator este contabilizat ca o cheltuiala de transport.

Transportul include doua tipuri de costuri — cel creat de cumparator si cel creat de vanzator.
Costul transportului platit de cumparator este inclus in costul inventarului achizitionat.

Costul de transport nascut de vanzator este contabilizat ca o cheltuiald de transport. Cel creat de
cumparator este adesea legat de navlu de intrare, iar cel creat de vanzator, de navlu de iesire.

Spre deosebire de navlu de iesire, cel de intrare este luat in consideratie cand se recalculeaza
profitul brut.
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O

Important!!!

Pentru contabilizarea discounturilor si a returnarilor, se folosesc conturile Discounturi la
Achizitionare si Reduceri la Cumparare i Returnari.

Bob cumpara 200 de servete la 1 euro/buc.; el obtine 5% discount si returneaza 10 defecte.

Bob obtine un discount de 5%, asa cd pldteste sau trebuie sa plateasca cu 10 EU mai putin.
Debitam Conturi Platibile si creditdm Discount si Achizitionare.

Inventar............. 200 EU
*Conturi Platibile...10 EU

*Discount si Achizitionare........10EU

Conturi Platibile.................. 200 EU
Sau
Inventar.......... 200 EU

Conturi Platibile............... 190 EU
Sau

Inventar............ 200 EU

Discount la Achizitionare.......... 10 EU
LG8 T | P 190 EU

Cand Bob returneaza 10 servete defecte, el, mai intai crediteaza inventarul cu 10 EU si debiteaza
Returnari Achizitionare §i Reduceri cu 10 EU; apoi, el debiteaza Conturi Platibile cu 9,5 EU,
debiteaza Discount la Achizitionare cu 0,5 EU si crediteaza Returnari Achizitionare si Reduceri
cu 10 EU.

Returnari la Achizitionare si Reduceri...10 EU

| 1= 1 L ) 10 EU
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Conturi Platibile............. 9,5 EU

Discount la Achizitionare 0,5 EU

Returnari la Achizitionare si Reduceri............ 10 EU
Sau

LG8 1] | PO 9,5 EU

Discount la Achizitionare...... 0,SEU

Returnari la Achizitionare si Reduceri........... 10 EU

Daca Bob nu ar fi folosit un discount si ar fi napoiat 10 servete, am fi inregistrat astfel:

Conturi Platibile..................... 10 EU

Returnari la Achizitionare si Reduceri....................... 10 EU
Sau

Cash....... 10 EU

RAR...ccvviiiiiiniinnn 10 EU

D)

Important!!!

Folosim contul Contractare Inventar pentru ajustarea descresterii necontabilizate a inventarului.

Din cauza furtisagurilor, inregistrarilor incorecte, sau alte motive, poate aparea o discrepanta intre
inregistrarile inventarului si inventarul actual la sfarsitul perioadei. Atunci folosim contul
Contractare Inventar pentru a rectifica Inregistrarile contabile.

La sfarsitul anului contabil, dupd o numarare fizica, Bob descopera ca contabilul sdu a delapidat
200 de servete.

Contractare Inventar.......... 200 EU

INVentar....ceveieieiereiereeereeereeerecesneanens 200 EU
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5.2 Metode de evaluare a inventarului

Important!!!

Exista patru metode de evaluare a inventarului: Identificarea Specifica; Media Ponderatd; Primul-
intrat, Primul-iesit (FIFO); Ultimul-intrat, Primul-iesit (LIFO)

Bob a cumparat 1 000 de servete la 1 EU 1n ianuarie 2000, 2 000 de servete la 1,1 EU in mai si 1
000 de servete la 1,2 EU in noiembrie. In martie, Bob a vandut 500 de servete la 1,2 EU in iunie
2 000 servete la 1,25 EU si in decembrie 25, 1 000 la 1,3 EU. Care este profitul lui Bob si care
este inventarul la sfarsit?

Sunt patru apropieri diferite fundamentale la aceasta problema.

5.2.1. Identificare Specifica

Important!!!

Este o metoda de evaluare, care atribuie fiecarui articol costul siu actual.

Pe 26.12, Rob cumpara 200 de servete de la Bob; Bob ii da 50 de servete cumparate in ianuarie,
50 cumparate in mai si 100 cumparate in noiembrie. Conform acestei metode, costul soldului
inventarului este:

50lal1 EU+501a1,1 EU+ 1001a 1,2 EU =225 EU Costul Marfii Vandute

Procedam astfel:

Inventar.......coeeeveeennnnnnnn. 225 EU

Avantajul acestei metode este ca este singura metodd care urmareste fluxul fizic actual al
articolului.

Dezavantajul este ca s-ar putea sa fie scumpa pentru intreprinderile cu multe inventare diferite, ca
fluxul economic, conform multor contabili, nu fluxul fizic conteaza, si cad managerii pot aranja in

mod deliberat, care articol sa fie vandut mai intai, conform intereselor lor personale.

3.2.2. Media Ponderala

Important!!!

Este o metoda de evaluare care atribuie tuturor articolelor costul ponderat al unui articol
cumparat.
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Sa consideram exemplul de la punctul B), unde Bob vinde lui Rob 50 de servete cumparate la 1
EU, 501a 1,1 EU si 100 la 1,2 EU. Conform metodei Media Ponderala, costul marfii vandute este
de 200 servete la cost ponderal per servet pentru anul contabil, (1 000 la 1 EU + 2 000 la 1,1 EU
+ 1000 Ia 1,2 RU) / (1 000+2 000+1 000) = 1,1 EU, care este 200 la 1,1 EU =220 EU

Contabilizam astfel:

Inventar......cccoveeviiiiiiiniineinnnn, 220 EU
Avantajul acestei metode este ca e simpla si imprehensiva si, la o anumita extindere, ca ofera un
profit brut si inventar intre cele produse sub LIFO si FIFO. Daca se poate, pentru scopuri legate

de taxe, poate cu usurinta fi folosita de intreprinderile mici, asa cum este cazul Bulgariei.

3.2.3. FIFO

Important!!!

Sub FIFO, articolele cumpdrate mai inti sunt primele amortizate; indiferent daca ele au fost sau
nu vandute primele.

Séa consideram exemplele de la punctele B) si C). Bob vinde 50 de servete achizitionate la 1 EU,
501a 1,1 EU i 100 la 1,2 EU fiecare. Metoda Primului-intrat, Primul-iesit asigura ca primul stoc
achizitionat, este vandut primul; conform pct. A), noi stim ca Bob a cumparat 4 000 de servete in
timpul anului — 1 000 la 1 EU, 2 000 la 1,1 EU si 1 000 la 1,2 EU, iar Bob a vandut 3 700 de
servete — 500 in martie, 2 000 1n iunie si 1 200 in decembrie. Astfel FIFO ii atribuie lui Bob
vandute toate 1000 de servete cumpdrate in ianuarie, toate 2 000 primite Tn mai, 500 formeaza
acelea achizitionate in noiembrie, pand la 25 decembrie si 200 pt. cele achizitionate Tn noiembrie
pe 26 decembrie cdtre Rob. Asa ca, in ciuda faptului ca servetele cumparate de Rob nu au fost
toate din noiembrie, sub FIFO le contabilizim ca si cum au fost toate din stocul din noiembrie.
Tineti minte, mai Intai am amortizat toate stocurile achizitionate primele, indiferent daca a fost
vandut primul sau nu; apoi,, am amortizat toate stocurile achizitionate a doua oard, indiferent
daca s-au vandut sau nu a doua oara, s.a.m.d.

Contabilizam astfel:

COGS....cceveneeeee 240 EU (200 LA 1,2)

Inventar.......coeeveeiniiiiniiniinnnnnn. 240

Avantajul FIFO este ca arata ce se intampla cu adevdrat, odatd ce stocul achizitionat mai intai

este vandut primul si prin faptul cd raspandeste profitul brut in viata entitdtii mai bine decat
media ponderala, LIFO si Identificarea Specifica (daca nu este replica lui FIFO).




Proiect Pilot nr. BG/03/B/F/PP-166025 Modulul de pregatire 11
Pregatire pentru standarde contabile “IFRS pentru intreprinderi mici
internationale i management financiar pentru si mijlocii”
IMM-uri

Dezavantajele constau 1n faptul ca firma plateste taxe si cd nu este descriptiva in cazul inflatiei
mari.

Daca costul de achizitie pe care il plateste firma se ridica, FIFO supraevalueaza profitul brut al
firmei. Ganditi-vd la Bob, daca pentru intreg anul cumparda 400 de servete -200 la 1 eu la
inceputul anului si 200 la 1 000 000 eu la sfarsitul sau, si daca vinde 200 de servete la sfarsitul
anului la 1 000 000 eu fiecare; sub FIFO, profitul brut per servet va fi Vanzari - COGS =

1 099 800. Daca statul il taxeazd chiar 1-% TVA, el va avea o pierdere netd si va inchide
magazinul. Sub o medie ponderald, pentru comparatie, costul per servet va fi 1 100 000 eu —

500 100 eu = 599 900 eu; sub 10% TVA, tot va obtine profit. Deci, sub FIFO, daca preturile
cresc, platiti taxe mari.

3.24. LIFO

Important!!!

LIFO este o metoda de evaluare, care presupune ca ultimul stoc este vandut primul.

Sa consideram exemplele de la punctele B), C) si D); de la D) stim ca Bob achizitioneaza 4 000
articole si vinde 3 700 — cele 200 de servete pe care Bob le cumpara fiind ultimele pe care el le
vinde. Sub LIFO, presupunem ca Bob a vandut cele 1 000 de servete pe care le-a achizitionat in
noiembrie la 1,2 eu/buc. Apoi a vandut 2 000 de servete achizitionate Tn mai la 1,1 eu/buc si,
eventual, a vandut cele 700 (200 lui Rob) pe care le-a cumparat in ianuarie la 1 eu/buc. Asa ca,
sub LIFO, costul marfii vandute catre Rob este 200 servete la 1 eu.

Inregistram tranzactia:
COGS......... 200 EU
Inventar.......cccoeeveennnes 200 EU

Avantaje: face ca costul marfii vandute cat mai aproape posibil de inlocuirea costului articolelor
vandute — contabilizeaza mai bine fluxul economic al stocului. Nici un “Profit de inventar” — un
termen folosit pentru umflarea profitului brut sub FIFO, datoriti legii nerealistice COGS. in cazul
in care preturile cresc, LIFO salveaza multe taxe si protejeaza firmele de inflatia excesiva. Cei
care propun LIFO considera ca profiturile nu exagereaza ca in cazul FIFO.

Dezavantaje: imprastie profitul entitatii peste viata sa mai mult decat FIFO si poate incuraja
managerii sa accelereze inlocuirea inventarului la sfarsitul anului fiscal.

Exemple:

In primul an, Bob cumpara servete la 1 eu; in anul 2, 5 1a 1,2 eu; in anul 3, 5 la 1,4 eu; in anul 4,
inchide magazinul si se reprofileaza. In primul an nu vinde nimic; in anul 2, vinde 5 servete la 1,2
eu; In anul 3, 5 1a 1,4 eu; in anul 4, 5 la 1,6 eu. Folosim un tabel pentru a compara cum LIFO si
FIFO distribuie profitul in viata entitatii.
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An Vanzari COGS Profit brut- Profit brut-
FIFO LIFO
1 - S EU - -
2 6 EU 6 EU 1 EU (6-5) 0 (6-6)
3 7EU 7 EU 1 EU (7-6) 0(7-7)
4 8 EU - 1 EU (8-7) 3 (8-5)
Total 3EU 3 EU
N.B.

Atat LIFO cat si FIFO dau acelasi profit brut pentru toatd viata entitatii; ele dau profituri
divergente pentru diferite perioade fiscale, FIFO ofera un profit mai mare pentru toate, mai putin
pentru ultimul an fiscal. Profitul mai mare pe care il da LIFO in ultimul an este un rezultat al asa
zisei punere deoparte a articolelor LIFO, la un pret vechi de achizitie nerealistic; 1n tabelul de mai
sus avem o punere deoparte pe un an LIFO, care este amortizata tocmai la sfarsitul vietii entitatii
si mareste profitul brut datorita costului jos de achizitie nerealistic (comparati coloana 4, randul 5
cu coloana 5, randul 5).

Un alt neajuns al LIFO este ca ar putea incuraja managerii s cumpere mai mult stoc decat este
necesar la sfarsitul anului fiscal, ca sd mareascd COGS si sa reduca profitul brut si taxele care

reies de aici.

Deoarece LIFO salveaza multe taxe in unele tari, cum ar fi SUA, ar putea fi folosit in scopul
taxelor (si pentru declaratii financiare) si in unele tari, cum ar fi Australia si Bulgaria nu se poate.

3.3. Sistemul de Inventariere Periodic si Perpetuu

Important!!!

Sistemul periodic contabilizeaza inventarul pentru o perioadd de baza; cel perpetuu pe o baza
intermitenta, zilnica.

Sistemele periodice sunt mai putin scumpe, dar oferd managerilor o imagine mai putin precisd. In
general, pentru intreprinderile mici, sistemul periodic este mai bun, dar cu cat se maresc, sistemul
perpetuu devine mai dorit, pentru controlul mai bun al managementului asupra desfasurarii
complete a afacerii.

Sub sistemul periodic, COGS este gasit de urmatoarea ecuatie:

Inventar de inceput + Achizitionare — Inventar la sfarsit = COGS

Este adesea contabilizat dupa fiecare tranzactie $i memorat in programul contabil.
Ganditi-va la cel mai apropiat mall.

10
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3.4. Coeficient

Important!!!
Cifra de afaceri Inventar = COGD / Medie Inventar
COGD = Inventar inceput + Achizitionare — Inventar Sf.

Medie Inventar = (Inventar Inc. + Inventar Sf.) / 2

In economie, exista o regula pentru marfurile normale — cu cat este mai sus pretul, cu atat mai
joasa este cererea.

Adesea, o scadere mica 1n pret poate sa conduca la o crestere substantiald a volumului vanzarilor
si profitul care reiese de aici.

Daca Bob face un profit brut de 25% la fiecare vanzare si vinde 200 de articole, iar apoi aduce
profitul sau brut la 20%, dar vinde 300 de articole, va avea un profit brut mai mare pentru

perioada fiscala.

Profitul firmei nu este numai un rezultat al marcarii vanzarilor, dar si al volumului vanzarilor.
Cifra de afaceri a inventarului este masurarea comuna pentru volumul vanzarilor.

Profitul brut per Articol * Volumul vanzarilor (numarul articolelor vandute) = Profit brut total
Exemple:

Acestea sunt datele din declaratiile financiare ale lui Bob:

Anul 1 Anul 2
Inventar la inceput 50lal,2eu 50lal,2eu
Achizitionare 2001la 1,2 eu 3001a1,2 eu
Inventar la sfarsit 50la12eu 50lal12ecu
Profit brut (PB) (procent al 25% 20%
vanzarii)

Este profitul brut total al lui Bob pentru anul 2 mai mare decat cel pe anul 1?

PB al lui Bob pt. primul an este de 25% din vanzari, COGS este 1,2 EU per articol.
Vanzari = PB + COGS

Vanzari = 25% din vanzare + 1,2 EU

11
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Vanzari= 1,2 EU/0,75=1,6 Eu

PB =25% din vanzari = 0,25 * 1,6 EU = 0,4 EU

PB total pe anul 1 este de 200 ori 0,4 EU = 80 EU

PB total pe anul 2 este 300 * 0,3 EU =90 EU

Problema poate fi rezolvata si folosind coeficientul cifrei de afaceri a inventarului.
Cifra de afaceri pt. anul 1 este: (50 + 200 -50) / (50 + 50) /2 =4

Cifra de afaceri pt. anul 2 este: (50 + 300 + 50) / (50 +50)/2=6

PB total pentru anul 2 este: PR per unitate pt. anul 2 / PB per unitate pt. anul 1 inmultit cu cifra
de afaceri a inventarului pt. anul 2 / cifra de afaceri a anului 1 Tnmultita cu PB total pt. anul 1.

PBanul2=0,3/0,4*6/4*80=90 EU

Profitul optimal pe o singurd vanzare nu reprezintd tinta managerului; conteaza profitul optimal
pentru volumul vanzarilor.

SUMAR

A face sens inventarelor reprezinta o pricepere vitala pe care ar trebui sa o aiba cei ce au afaceri.
Am invatat cum sa contabilizam achizitiile, discounturile....cum sd folosim LIFO, FIFO....cum
sa folosim sistemul de inventare si coeficientii. Desi reprezinta un pas mic pentru noi, si nu asa de
mare pentru umanitate, este unul necesar, astfel incat avem bazele de up-gradare a cunostintelor
noastre in zone cum ar fi LIFO si FIFO aplicate in procese si costuri marite. Este bine a intelege
logica materialului de mai sus, astfel s putem mari cateva cunostinte despre comportamentul
scumpelor noastre firme.

TERMENE CHEIE
Conturi primibile
Cash

COGS

Discount la cumparare
FIFO

Inventar

12
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Contractare Inventarului

Cifra de afaceri a inventarului
LIFO

Cheltuieli de operare

Sistemul de inventariere periodica
Sistemul de inventariere perpetua
Returnari de Achizitionari si Reduceri
Vanzari

Identificare Specifica

Cost de transport

Metoda evaluarii

Medie ponderala

INTREBARI RECAPITULATIVE:
1) Cum contabilizdm pentru achizitii si vanzari de inventar?
2) Cum contabilizdm pentru returnari, discounturi si contractare de inventar?

3) Ce sunt FIFO, LIFO, Media Ponderala si Identificarea Specificd? Spuneti avantajele si
dezavantajele lor.

4) Comparati sistemul de inventariere periodica cu cel perpetuu.

5) Ce este cifra de afaceri a inventarului si de ce este important volumul vanzarilor?

13
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TEST:

I. 1: Dacéd cumperi inventar la valoarea de 500 eu si obtii 50% discount la cumparare. Care

va fi efectul net asupra conturilor tale platibile?
a) Debit 250
b) Credit 250
c) Debit 500
d) Credit 500

2: Dacad cumperi inventar la valoarea de 500 eu si obtii 50% discount la cumparare; si
apoi returnezi 10% din ce ai cumpadrat, pentru cd sunt defecte. Cu cat vor scadea conturle
tale platibile?

a) 25EU

b) 50 EU

c) 75EU

d) 100 EU

3: Daca cumperi un creion in martie la 1 EU, unul in iunie la 2 EU si in noiembrie la 3
EU, si vinzi creionul pe care l-ai cumparat in iunie la 4 EU in decembrie, care este
diferenta in COGS daca se contabilizeaza sub LIFO si FIFO? Pune altfel, care este COGS
(LIFO) — COGS (FIFO)?

a) 1-2=1

b) 3-1=2

c) 4-3=1

d) 3-2=1

4: Cele redate la I. 3, cu ce este egala pretaxa profitului sub FIFO minus profitul sub Lifo,
sau care este p-t. Profit (FIFO) — p-t. Profit (LIFO) =?

a) (4-1)-(4-3)=2

b) (4-3)-(4-1)=(2)

c) 4-1)-(4-2)=1

d) (4-2)-@-D=(1)

5: Daca Inventarul de inceput = 1, Inventarul de sfarsit = 3 si COGS = 6, care este cifra de
afaceri a inventarului?

a) 62—(3-1)=1

b) 6-(3-1)2=5

c) 6/(3-1)2=6

d) 6/(3-1)=3
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RASPUNSURI CORECTE
1B
2A
3B
4A

5C
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Addendum: 1

Interpretarea Debitului, Creditului si Contra-conturilor

Aduceti-va aminte din capitolele trecute ca debitul este pe partea stinga a contului T, iar
creditul pe partea dreapta.

Activele au un sold debitor. Ele cresc pe partea stinga si descresc pe cea dreapta.

Pasivele si Capitalul Actionarilor (CA), pe de alta parte, au un sold creditor. Cresterile sunt
in partea dreapta si descresterile in partea stinga.

Exista unele conturi de mijloace, care au un sold creditor si unele pasive si o parte a
capitalului actionarilor care au un sold debitor. Astfel de conturi sunt cunoscute ca contre-
conturi. Ele sunt conturi create pentru a echilibra (descreste) un mijloc, un pasiv, sau un
cont de capital al actionarilor. Cele mai cunoscute contre-conturi sunt: Depreciere
Acumulata si Cheltuieli.

Ne vom ocupa mai intdi de citeva conturi active, pasive si capitalul actionarilor, pentru a vedea
logica care std in spatele soldurilor debitoare si creditoare. Apoi, vom recapitula pe scurt logica
din spatele contra-conturilor.

1) Soldurile debitoare si creditoare in general

Afacerea Tnseamna doua lucruri — sa dai si sa iei. Toate afacerile se refera la a lua cel mai mult
pentru ce ai dat, sau, cu alte cuvinte, sa dai minimum pentru ce iei. Toate organizatiile de profit
iau parte la schimbul de resurse; ele fac comert intre ele.

Daca vrem sd notam activitatea lor comerciala, putem face asta prin propozitii, dar va fi o
pierdere de timp, deoarece fiecare propozitie va contine numai doud verbe — a da si a lua, lucru
care se face monetar. S-a creat o limba speciala — contabilitatea — care s-a dezvoltat pentru a
povesti si a elucida activitatea de comert. In contabilitate, activitatea este descrisa prin doud
optiuni: debit si credit si, constransd de faptul cd pentru fiecare debit schimbat intr-un anumit
cont, existd un credit oglinda intr-un cont corespondent, sau in conturi corespondente si vice
versa. De asemenea, stim ca activele = pasive + capitalul actionarilor, asa ca, pentru fiecare
crestere in active corespunde o descrestere in active sau o crestere in pasive si/sau capitalul
actionarilor.

Fiecarei modificari a debitului, ii corespunde o modificare a creditului si fiecarei cresteri a
activului, ii corespunde o descrestere a activului sau o crestere a pasivului si/sau o a capitalului

actionarilor, dupd cum urmeaza:

1) Daca o anumitd tranzactie implica un cont de activ si unul de pasiv, stim cd amandoua
conturile, ori cresc sau descresc cu aceeasi suma (a) si ca modificarea intr-un cont are loc
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in debit, in timp ce in celalalt cont, in credit. De aici urmeaza ca cresterea poate fi ori in
debit, ori in credit, si asta daca activul creste in debit, atunci pasivul si capitalul
actionarilor creste in credit. Pentru ca s-a acceptat ca activele sa creasca in debit, pasivele
si capitalul actionarilor vor creste in credit.

2) Daca o schimbare implica mai mult de doua conturi, modificarea generala din debit va fi
egald cu o modificare echivalentd in credit (a) si ecuatia active = pasive + capitalul
actionarilor nu va fi invalidatd dupa modificarea (b).

2) Contra-conturi

Logica din spatele contra-conturilor este chiar simpld. Acestea sunt conturi care micsoreaza
activele, pasivele sau capitalul actionarilor. In general, orice crestere intr-un cont de activ, pasiv,
sau capital al actionarilor, duce la o crestere corespondentd a activelor, pasivelor, sau capitalului
actionarilor; cu contra-conturile, este exact reversul. Contra-conturile sunt create sd echilibreze
un anume cont, sau echilibreaza o intreaga clasa de conturi, cum este cazul cu contra-contul de
cheltuieli a capitalului actionarilor. Daca un contra-cont echilibreazd un cont specific, ca
echilibrarea deprecierii fabricii si echipamentelor, spunem ca deprecierea este un cont oglinda,
deoarece cresterea sa descreste fabrica si echipamentul.

TEST: AVETI DE GAND SA VA FACETI UN BUN ANREPRENEUR?

I. 1: De ce trebuie sa va intereseze inventarele?
A) Deoarece profesorul dvs. de contabilitate manageriala a spus: “ar trebui”!

B) Pentru ca sunteti o persoana gentild, meticuloasad si cumva simtiti ca ar trebui sa va
pese despre.....despre....inventare.

C) Pentru ca intelegerea inventarelor este o cheie in desfasurarea cu succes a afacerilor.
D) Pentru cd in seara aceasta ati visat despre matrice inverse, a caror coloane si randuri
au fost cuprinse in articolele de inventar prezentate ca integrale prezentate.
Daca raspunsurile dvs. sunt:

A) Chiar aveti nevoie sd va relmprospdtati contabilitatea manageriald; profesorul dvs. are
dreptate! Ati putea deveni antrepreneur daca acordati mai multa atentie materialului.

B) Ei bine, imi pare rau sd va spun, dar...., ei bine, mai bine va faceti asistent(a) sau poet(a).
C) Bravo!!! Veti fi un bun antrepreneur.

D) John Nash, din nou tu?
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