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6. Tranzacţii pe credit 
 

Definiţii; Appendix al tranzacţiilor pe credit 
 

Citiţi numai dacă nu înţelegeţi termenii din acest capitol!!! 
 
Obligaţie financiară neonorată (OFN) – definiţie oferită în text. 
 
Dobândă la OFN primibilă – o coloană în secţiunea active a balanţei si a cărţii mari, folosită 
pentru listarea dobânzii pe care entitatea o va primi în viitor. 
 
Baza cash - definiţie oferită în text. 
 
Cheltuială Dobândă – o coloană în capitalul acţionarilor din bilanţ sau în cartea mare folosită 
pentru listarea valorii monetare a dobânzii care trebuie plătită sau care este plătită. 
 
Chirie preplătită – chirie care este plătită. 
 
Cheltuială chirie – o coloană în capitalul acţionarilor din bilanţ sau din cartea mare folosită 
pentru listarea valorii monetare a chiriei care este sau trebuie plătită. 
 
Venit Chirie – cash primit sau cereri valide de flux de cash viitor sub forma chiriilor. 
 
Venit chirii neobţinut – venit din chirii, care nu este obţinut, de ex. chiriaşul a plătit înainte. 
 
Există o aşa asemănare între a întârzia sau a veni devreme la o întâlnire  şi tranzacţiile pe credit; 
cum George poate veni mai devreme decât John, aşa marfa dvs. poate ajunge mai devreme în 
depozitul de la vamă decât echivalentul fiscal în contul dvs. bancar. Un bun mijloc de a explica 
rolul crescător predominant al tranzacţiilor pe credit este ca ele cresc comerţul şi, în mod 
corespunzător, profitul; imaginaţi-vă că nu vă aşteptaţi niciodată prietenii dacă ei întârzie, 
perspectiva este că, în curând nu veţi rămâne decât cu 2-3 prieteni; este acelaşi lucru cu 
tranzacţiile pe credit; acestea fac posibil consumul viitor al clientului astăzi, în cazul în care el/ea 
consumă bunuri de la firma dvs.. 
 
În prezent, e-comerţ, comerţul internaţional şi marile industrii manufacturiere operează pe credit. 
În ciuda caracterului local şi a mărimii mici, IM operează din greu pe credit; ele preplătesc chirii, 
oferă opţiuni leasing, etc. Beneficiul general financiar al tranzacţiilor pe credit sunt chiar 
semnificative, aşa că în cazul în care au loc simple inegalităţi, este bine a fi folosite. 
 
Acum, să vedem cum tranzacţiile pe credit ne afectează afacerea şi dacă merită să o expunem. 
 
În acest capitol, ne adresăm: 
 
1) Baza cash v. Baza OFN 
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2) Conturi Plătibile v. Conturi primibile 
 
3) Cheltuieli preplătite 
 
4) Venituri neonorate primibile şi datorii neonorate plătibile 
 

1.1. Baza cash v. Baza OFN 
 

Important!!! 
 
Sub baza Cash înregistrăm tranzacţiile în declaraţiile financiare când cash-ul este primit sau dat. 
Sub Baza OFN, când tranzacţiile sunt recunoscute, le înregistrăm, indiferent dacă cash-ul este 
distribuit sau nu. 
 
Adesea apariţia tranzacţiei nu coincide cu distribuirea cash-ului. Când trebuie sa înregistrăm 
astfel de tranzacţii? Când au loc, sau când cash-ul este schimbat? Conform bazei OFN, 
înregistrăm o tranzacţie atunci când este recunoscută; conform bazei cash, tranzacţia se 
înregistrează când se schimbă cash-ul. 
 
Recunoaşterea veniturilor este inima bazei OFN. Sub aceasta, un venit este înregistrat în 
declaraţia financiară, atunci când este recunoscut; pentru a fi recunoscut un venit, trebuie 
îndeplinite doua criterii: trebui să fie obţinut şi realizat. Un venit este obţinut atunci când o marfă 
este dată unui client, sau când un serviciu este făcut – când clientul primeşte articolul pe care l-a 
cumpărat, sau când a primit serviciul pe care l-a comandat. Un venit este realizat când cash-ul 
este dat, sau când o promisiune rezonabilă de cash este făcută în schimbul unui stoc livrat sau a 
unui serviciu făcut. 
 
Un alt aspect important este faptul că costul apare în acelaşi timp cu recunoaşterea venitului 
relevant. 

 
Rob cumpără pe credit 200 de şervete de la Bob la preţul de 1,2 EU per şervet (costul per şervet 
este de 1 EU). Rob cumpără şervetele la începutul lunii şi ii promite lui Bob că-i va rambursa 
banii la sfârşitul lunii. Rob este un client regular al lui Bob şi întotdeauna plăteşte la timp. 
 
Dacă folosim baza OFN când tranzacţia are loc, înregistrăm: 
 
COGS…………200 EU 
 
Inventar……………………..200 EU 
 
Conturi Primibile…………240 EU 
 
Vânzări…………………………………240 EU 
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Dacă folosim baza cash, nu scriem nimic pană când cash-ul este primit şi atunci când se întâmplă 
acest lucru, înregistrăm: 
 
COGS………  200 EU 
 
Inventar……………………200 EU 
 
Cash………240 EU 
 
Vânzări…………………..240 EU 
 

1.2. Distribuirea pre-tranzacţiilor şi post tranzacţiilor cash 
 

Astăzi, multe tranzacţii au loc pe credit şi multe cheltuieli sunt preplătite. 
 
Rob cumpără 200 de şervete de la Bob la 1,2 eu/şervet (Bob a achiziţionat şervetele la 1eu/buc). 
Rob a cumpărat şerveţele pe 1 iulie şi a promis ca le plăteşte în 2 săptămâni. Bob l-a încărcat pe 
Rob cu o dobândă săptămânală de 0,5%; dobândă săptămânală pentru obligaţia neonorată va fi 
plătită o singură dată pentru 2 săptămâni. Cum înregistrăm tranzacţia de mai sus? 
 
I. 
a) pe 1 iulie, Bob înregistrează:   b) Pe 1 iulie, Rob înregistrează: 
 
Conturi primibile…….240 EU   Inventar………240 EU 
 
Vânzări………………………240 EU  Conturi plătibile……………240 EU 
 
COGS……….200 EU 
 
Inventar……………….200 EU 
 
II. 
a) Într-o săptămâna, Bob înregistrează:  b) Într-o săptămână, Rob înregistrează: 
 
Dobânda neonorată primibilă…..1,2 EU  Cheltuieli Dobândă………1,2 EU 
 
Venit dobândă………………………..1,2 EU Dobândă neonorată plătibilă….1,2 EU 
 
III. 
a) În 2 săptămâni, când Rob plăteşte, Bob b) În 2 săptămâni, Rob înregistrează: 
Înregistrează: 
 
Cash………240 EU     Conturi plătibile………..240 EU 
 
Conturi primibile…….240 EU   Cash……………………………240 EU 
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Dobândă neonorată primibilă…..1,2 EU  Cheltuieli Dobândă………1,2 EU 
 
Venit dobândă………………………..1,2 EU Dobândă neonorată plătibilă…..1,2 EU 
 
Cash……..2,4 EU     Dobândă neonorată plătibilă…..1,2 EU 
 
Dobândă neonorată primibilă…..1,2 EU  Cash…………………………….2,4 EU 
 
Bob închiriază o cameră pentru Rob. Ei au stipulat că chiria va fi plătită la sfârşitul fiecărei 
săptămâni; totuşi, Bob preplăteşte pentru 2 săptămâni. Chiria săptămânală este de 200 EU. Cum 
înregistrăm această tranzacţie? 
I. 
a) Când bob preplăteşte, el înregistrează:  b) Când Rob este preplătit,înregistrează: 
Chirie preplătită…….400 EU   Cash……….40 EU 
 
Cash……………………………400 EU  Venit din chirii neobţinute…….400 EU 
 
II. 
a) După o săptămână, Bob înregistrează:  b) După o săptămână Rob înregistrează: 
Cheltuieli chirie……200 EU   Venit din chirii neobţinute…..200 EU 
 
Chirie preplătită……………200 EU  Venit din chirii………………200 EU 
 
III. 
a) După 2 săptămâni, Bob înregistrează:  b) După 2 săptămâni Rob înregistrează: 
Cheltuieli chirie……200 EU   Venit din chirii neobţinute…..200 EU 
 
Chirie preplătită……………200 EU  Venit din chirii………………200 EU 
 
Din cele două exemple de mai sus, putem trage un algoritm general pentru pre şi post distribuirea 
cash-ului de tranzacţie: 
 
Important!!! 

Dacă cineva plăteşte cash înainte de a primi marfa, serviciile, el debitează cheltuieli preplătite şi 
creditează cash, iar când primeşte marfă, debitează cheltuielile şi creditează cheltuielile 
preplătite. 

Dacă cineva plăteşte cash după ce a primi marfa, debitează inventarul şi creditează Conturi 
Plătibile, şi când plăteşte marfa, debitează Conturi Plătibile şi creditează Cash. 

Dacă cineva primeşte cash în avansul unui serviciu marfă, creditează venituri neobţinute şi 
debitează cash. După furnizarea mărfii, serviciilor, debitează venituri neobţinute şi creditează 
venituri. 

Dacă cineva primeşte cash după furnizarea unui serviciu, marfă, la momentul tranzacţiei, 
debitează conturi primibile şi creditează inventar; când primeşte banii, debitează cash şi 
creditează conturi primibile. 
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SUMAR 

 
Am învăţat ce înseamnă baza OFN şi cash şi cum să contabilizăm pentru câteva tranzacţii care 
afectează conturile primibile/plătibile, cheltuieli preplătite, venituri neobţinute şi pasive OF… 
 
O cercetare pe mai departe a subiectului se poate ramifica în două direcţii; şi mai multe 
cunoştinţe vor fi obţinute despre mai multe tranzacţii pe credit, sau pană la ce tranzacţii pe credit 
ar trebui extinse. Deşi a doua întrebare interesează mai mult contabilitatea managerială sau 
managementul, aici, vă oferim un algoritm simplificat: 
 
Vom extinde vânzările pe credit pană când decalajul dintre creşterea noastră în profit din 
vânzările extinse pe credit şi pierderea din efectuarea unor cheltuieli rele (banii pe care nu I-am 
primit de la clienţii insolvenţi) este maximizată. 
 
Pe de altă parte, ar trebui să cumpărăm un credit atâta timp cât (1) preţul mai mare al mărfii este 
mai mic decât costul pe care l-am avea dacă împrumutăm bani de la o bancă şi cumpărăm mărfuri 
acum şi (2) atâta timp cât vânzarea noastră ne dă un profit mai mare decât suma costului 
discounturilor viitoare pentru mărfurile sau materialele pe care le-am achiziţionat pe credit şi 
costul redus de oportunitate al obţinerii noastre de profit acum, în loc de viitor (sau puneţi altfel, 
pentru vânzarea mărfii astăzi, nu mâine, când preţurile ar putea fi mai mari). 
 
TERMENE CHEIE 
 
Baza Obligaţiilor Financiare Neonorate (OFN) 
 
Dobânzi OFN Primibile 
 
Baza Cash 
 
Cheltuieli cu Dobânzile 
 
Chirie preplătită 
 
Cheltuieli cu Chiria 
 
Venit din Chirie 
 
Venit din Chirii Neobţinut 
 
ÎNTREBĂRI RECAPITULATIVE: 
 
1) Care este diferenţa dintre baza OFN şi cea cash? 
 
2) Când se obţine venit şi când este realizat? 
 
3) Ce înseamnă identificarea costurilor? 
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4) Cum contabilizăm pentru vânzările pe credit şi pentru achiziţionările pe credit? 
 
5) Cum contabilizăm pentru veniturile neobţinute, costurile preplătite şi pasivele neonorate ? 
 
TEST: 
 
I. 1: Dacă sunteţi un proprietar de pământ şi sunteţi preplătit cu chiria corespunzătoare 

pentru următoarele 3 luni, cât venit înregistraţi la momentul tranzacţiei, dacă chiria este de 
1 EU/lună, şi dacă folosiţi o bază OFN? 

 
a) 3 
b) 2 
c) 1 
d) 0 

 
I. 2: Cât venit neobţinut înregistraţi la momentul tranzacţiei, dacă folosiţi baza cash? 
 

a) 3 
b) 2 
c) 1 
d) 0 

 
I. 3: Cât venit neobţinut înregistraţi la momentul tranzacţiei, dacă folosiţi baza OFN? 

 
a) 3 
b) 2 
c) 1 
d) 0 

 
II. I. 4: Cu ce este egal venitul neobţinut din tranzacţie, la două luni după ce a avut loc 

tranzacţia, dacă folosiţi baza OFN? 
 

a) 3 
b) 2 
c) 1 
d) 0 

 
I. 5: Cu ce este egală chiria preplătită de chiriaşul dvs., dacă folosiţi baza OFN, la două luni după 
tranzacţie? 
 

a) 3 
b) 2 
c) 1 
d) 0 
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I. 6: Dacă nu aţi plătit salarii muncitorilor pentru 3 luni, cum afectează acest lucru 

cheltuielile cu salariile lor, salariile plătibile neonorate şi cash? Salariul lunar este de 1 
EU/luna. 

 
Cheltuieli cu salariile  Salarii plătibile  Cash 

 
 a) 3  -  -  3  - - 
 b) 3  -  -  -  - 3 
 c) -  -  -  3  3 - 
 d) 3  -  -  -  - 3 
 
 
RĂSPUNSURI CORECTE: 
 
1 D 
 
2 D 
 
3 A 
 
4 C 
 
5 C 
 
6 A 
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TEST: AVEŢI DE GÂND SĂ VĂ FACEŢI UN BUN ANTREPRENEUR? 
 
I. 2: De ce ar trebui să vindeţi pe credit? 
 

A) Eu vând întotdeauna pe debit, pentru că debitez cash!!! 
 

B) Pentru că diferenţa parţială a funcţiunii profitului în respect faţă de valoarea timpului 
banilor este maximizată, dând o constrângere şi nici o soluţie de colţ, când vindem pe 
credit, nu este oferită. 

 
C) Aş vinde pe credit, dacă în felul acesta am mai mulţi clienţi şi mai mult venit. 

 
D) Niciodată nu am avut încredere în simţurile mele, am greşit. Nimic mai mult, 

răspunsul este 4; Simt asta! 
 
Dacă răspunsurile sunt: 
 
A) Vindeaţi hotdogs vechi şi dezgustători la preţuri exorbitante la colţul str. 51 si 4, nu-i aşa? 
 
B) Încercaţi să deveniţi mai “expert economic” pentru un ziar de scandal popular. 
 
C) Încercaţi să scrieţi o nouă teorie economică obiectivistă, unde să arătaţi că exemplele 

construite în monopoly reprezintă puterea imperialismului vestic (maximizarea venitului sau 
maximizarea profitului vrem noi să obţinem?). 

 
D) Nu citiţi beat; bunul simţ este diminuat. 
 
Răspunsul corect este că nici unul din răspunsurile de mai sus nu este corect. Nu este nici un 
motiv general ca să vindeţi pe credit, de fapt, sub circumstanţe certe, ar trebui să nu vindeţi pe 
credit; consideraţi-vă un producător suedez de tutun de prizat, va trebuie 10 000 EU să produceţi 
produsul şi, deoarece sunteţi pe o piaţă competitivă, surplusul dvs. este de 1 EU; plătiţi 80% taxe 
. 99% din utilizatorii de tutun pe care ii atrageţi după extinderea creditului devin insolvenţi. 
Vânzările se triplează de la 100 unităţi/an la 300. Ce aţi câştigat de fapt? Cât mai mulţi EU, dar 
pierdeţi 198 unităţi la 10 001 EU fiecare. O pierdere monstruoasă!!! 
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