
Proiect Pilot nr. BG/03/B/F/PP-166025  Modulul de pregătire II 
Pregătire pentru standarde contabile 
internaţionale şi management financiar 
pentru IMM-uri 

 “IFRS pentru întreprinderi 
mici şi mijlocii”

 

3. Active, Pasive, Dividende Proprietar, Venit, 
Cheltuieli, Profit şi Pierdere 

 
Principalele Concepte şi Termeni Definite în Capitol 

 
Active – resurse economice deţinute de o firmă. 
 
Active Curente – active tangibile şi intangibile ale întreprinderii pentru utilizarea sau vânzarea 
peste un ciclu de raportare şi de la care se aşteaptă să se obţină beneficiu în perioada viitoare, în 
anul viitor. 
 
Cheltuieli – banii pe care ii plăteşte firma. 
 
Mijloace Fixe – mijloacele tangibile şi intangibile ale întreprinderii, care nu sunt de vânzare sau 
pentru consum într-un ciclu de raportare, ci sunt folosite în obţinerea producţiei, a comerţului şi a 
altor activităţi ale companiei, pentru a obţine venit pentru o perioadă mai mare de un an financiar. 
 
Mijloace Intangibile – mijloace cu caracter nematerial, care nu pot fi atinse, în general drept de 
autor,patente şi similare. 
 
Câştig – marea majoritate a veniturilor – cheltuielilor, deşi sunt diferite tipuri de câştiguri. 
 
Taxa de Venit – o taxă pe venit 
 
Pasive – banii pe care ii deţine firma. 
 
Pierdere – un profit negativ. 
 
Profit – ce obţine firma după ce îşi extrage cheltuielile din venituri. 
 
Mijloace Tangibile – mijloace de natură materială. 

 
 

3.1. Active 
 
Resursele economice sunt cunoscute în contabilitate ca active, dacă întreprinderea care le deţine 
se aşteaptă să obţină beneficiu în viitor şi dacă ele pot fi credibil evaluate şi dacă au un proprietar.  
Un astfel de tratament strict al activelor se bazează pe echitate fundamentală a contabilităţii, 
conform căreia activele sunt egale cu suma proprietarilor şi creditorilor proprietăţii: 
 
Mijloace + Active  = Proprietatea   +   Proprietate +   Venit   –   Cheltuieli 
Fixe       curente  proprietarului       împrumutată 
             (datoriile           Profit (pierdere) 
                      întreprinderii)  
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ACTIVE  = PROPRIETATE 
Este clar din această egalitate că în contabilitate se înregistrează numai resursele economice care 
au proprietar (proprietari). În activitatea economică se utilizează şi resurse care nu au proprietar. 
De exemplu, mai mute agenţii de turism pot folosi acelaşi peisaj pentru a-şi extinde activităţile. 
Un oraş istoric vechi, care nu poate fi evaluat în mod credibil şi care nu are proprietar, nu poate 
nici măcar a fi preţuit, de aceea această resursă menţionată nu este considerată ca activ în 
contabilitate.  
 
Având în vedere necesităţile personalului din management, toate activele  în mâna întreprinderii 
pot fi clasificate foarte diferit, de exemplu, în tangibile şi intangibile, monetare şi nemonetare, 
folosite şi nefolosite în activitatea economică şi altfel. În contabilitate, mijloacele sunt clasificate 
în fixe şi curente. 
 
 

3.1.1 Mijloace Fixe 
 
Aproape în toate întreprinderile, mijloacele fixe (clădiri, maşini, echipament special) fără de care 
orice activitate economică nu este posibilă, au un rol semnificativ. Mijloacele fixe sunt tangibile 
şi intangibile într-o întreprindere, nu sunt de vânzare sau consum peste un ciclu de raportare, ci 
sunt folosite pentru producţie, comerţ şi alte activităţi ale companiei şi au ca scop obţinerea de 
venituri pentru o perioadă mai mare de un an financiar, iar costul lor de procurare este mai mare 
decât cel determinat de punctul minim al întreprinderii pentru costul de achiziţionare al obiectelor 
atribuite mijloacelor fixe. 
 
Este necesar a se nota că, mijloacele sunt considerate fixe nu în sens calendaristic, ci în sens 
economic, deoarece clasificarea mijloacelor în fixe şi curente depinde mai degrabă de câteva 
circumstanţe foarte importante ale activităţii întreprinderii, decât de tipul mijloacelor. 
 
Trăsătura cheie conform căreia mijloacele sunt clasificate în curente şi fixe în procesul de 
consumare în perioada în care se realizează profit.  Cum ciclul principal de raportare este de 
un an, mijloacele fixe sunt considerate a fi mijloace folosite pentru a obţine câştig pe o perioadă 
mai mare de un. De exemple, dacă ciclul principal de raportare este considerat o lună, mijloacele 
folosite mai mult de o lună vor fi considerate mijloace fixe (cu alte cuvinte, mijloace care nu s-au 
consumat într-o lună). Astfel de mijloace, folosite mai mult decât ciclul de raportare sunt 
considerate fixe. 
 
În ceea ce priveşte mijloacele fixe, este importantă şi valoarea lor. Dacă ele sunt folosite 
pentru o perioada foarte lungă, dar valoarea lor nu este importantă pentru companie (sau este 
foarte mică), astfel de mijloace nu vor fi considerate ca fixe, deoarece contabilizarea lor ca 
mijloace fixe ar fi prea scumpă pentru companie; Este mult mai ieftin a se face o presupunere, că 
toate aceste mijloace sunt amortizate la cheltuieli, de exemplu, un pix poate fi categorisit ca 
mijloc fix, dacă este folosit mai mult de un an, dar, urmând cerinţele de optimalitate ale 
conducerii contabilităţii, orice contabil nu va face o intrare a valorii sale pe părţi în costul de 
producţie, sau în cheltuielile activităţii întreprinderii, deoarece aceste sume ar fi foarte 
nesemnificative şi nu ar produce nici un efect esenţial asupra rezultatelor activităţii companiei. Pe 
de altă parte ar trebui multă muncă contabilă pentru a calcula valoarea pixului pe părţi în costul 
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producţiei. De aceea, managerii aleg singuri ce sumă şi ce tip de mijloace sunt considerate fixe. 
Suma se referă la o valoare minimă a mijlocului fix tangibil. 
 
Pentru a stabili dacă un mijloc este fix, este necesar a se stabili importanţa sa în companie. 
Cheia principală este participarea sa la crearea profitului. De exemplu, unele mijloace speciale 
pentru gătit, într-un restaurant pentru gurmanzi, pot fi considerate fixe, pentru doua motive: 
mijloacele curente, presupunând că se consumă în timpul ciclului de raportare, “dispar” din 
înregistrările contabile după acea perioadă, când se creditează conturile potrivite ale contabilităţii 
lor, cu valoarea totală a, chipurile, mijlocului consumat. În timp ce mijloacele fixe rămân în 
registrele contabile pe toată perioada lor de folosinţă. În acest caz nu merită să se calculeze 
deprecierea lor, în Cartea Mare ele rămân evaluate cu memorabila valoare de 1 Euro, deja 
cunoscută de dvs.. 
 
Mijloacele fixe pot fi de mai multe feluri (maşini, clădiri, licenţe obţinute şi patente, datorii către 
companie, etc.) şi se folosesc pe o perioadă mai mare de un an. Varietatea lor determină câteodată 
metode total diferite, procese diferite a evaluării lor şi reprezentare în cadrul responsabilităţii. De 
aceea, toate mijloacele fixe trebuie grupate, aduse în clase omogene. 
 
Mijloacele fixe sunt clasificate în trei mari grupe: mijloace intangibile, tangibile şi mijloace 
financiare. 
 

3.1.1.1. Mijloace Intangibile 
 

38 IAS “Mijloace Intangibile”, care se va analiza detaliat în secţiunea următoare, spune că 
mijloacele intangibile nu sunt mijloace monetare, fără forma fizică, aplicate pentru 
producerea produselor, furnizarea de servicii, leasing, sau scopuri administrative. Companiile 
folosesc adesea resurse sau fac datorii când achiziţionează, se extind, întreţin, sau cresc resursele 
intangibile, aşa cum ar fi cunoştinţe ştiinţifice şi tehnologice, design şi noi procese, sau sisteme, 
proprietate intelectuală, cunoaşterea pieţei şi mărci (incluzând logo-ul de fabricaţie şi capitole de  
 
articole). Exemple tipice: munca de dezvoltare, imagine, software, patente, copyright, filme, 
licenţe, cote de import, franciza, relaţii cu clienţii şi furnizorii, acţiuni pe piaţă şi drepturi de 
marketing. Cu alte cuvinte, aceste mijloace nu se pot revinde ca şi o clădire sau o unealtă. 
 

3.1.2. Mijloace Tangibile 
 

Dacă mijlocul capătă contur şi este făcut dintr-un anumit material şi este tangibil este considerat 
a fi mijloc tangibil. Acestea sunt: pământ, resurse naturale, clădiri şi construcţii, maşini şi 
echipamente, vehicule, alte echipamente, utilaje, scule şi facilităţi, alte mijloace tangibile. 
 

3.1.1.3. Mijloace Financiare 
 

Se separă într-un singur grup, deoarece mijloacele companiei care au legătură cu activitatea lor, 
sunt separate şi în alte companii. Implică investiţii în companii sore şi asociate, credite pentru 
astfel de companii, sume primibile într-un an, alte mijloace financiare, mijloace ale taxelor de 
corporaţie amânate. 
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3.1.2. Mijloace Curente 
 
Mijloacele curente sunt mijloacele tangibile şi intangibile ale întreprinderii pentru consum sau 
vânzare într-un ciclu de raportare şi de la care se aşteaptă să se obţină beneficiu în anul următor. 
Mijloacele consumate complet într-un ciclu de raportare sunt considerate a fi curente, indiferent 
de preţul lor. De exemplu, rezervele de aur şi pietre preţioase în magazinele de bijuterii sunt 
considerate mijloace curente, deşi preţul unei pietre preţioase poate creşte semnificativ faţă de 
nivelul la care a fost ani de zile. Chiar şi clădirile pot fi mijloace curente, dacă sunt folosite 
pentru realizarea activităţilor (comerciale) de genul revânzare, de exemplu, în companiile care au 
de-a face cu mijloace fixe, care nu cumpără clădiri pentru a le folosi pentru o perioada lungă, dar 
le cumpără pentru a le revinde la preţ mai mare. 
 
Mijloacele fixe sunt foarte importante pentru fiecare companie ca o garanţie de stabilitate. Dar şi 
mijloacele curente sunt importante. De exemplu, pentru a vinde clădirea companiei nu este uşor, 
mai ales în situaţie financiară rea. În primul rând durează mult timp. În al doilea rând, la 
pierderea premizelor, ar fi foarte greu posibil a se realiza mai mult profit în viitor, datorită 
cheltuielilor viitoare cu leasingul, situaţia financiară a companiei ar deveni chiar mai grea. În 
timp ce mijloacele curente pot fi transformate în bani destul de repede prin vânzarea lor, desigur, 
chiar mai bine – obţinând venit. După cum ştiţi, datorită acestor aspecte, mijloacele curente de 
natura celor fixe sunt considerate mai realizabile. Deoarece toate mijloacele curente trebuie 
schimbate în bani cât mai repede posibil, ele sunt considerate ca mijloace circulante.  
 
Mijloacele curente sunt clasificate în patru grupe: resurse, preplăţi şi contracte 
neterminate; sume primibile într-un an; alte mijloace curente; bani şi echivalenţi bani. 
 
 

3.1.2.1. Resurse, Preplăţi şi Contracte Neterminate 
 
Resursele şi contractele neterminate cuprind resursele cumpărate sau produse de întreprindere 
ale oricărei fel de producţie şi comerţ (chiar şi partea executată a contractelor neterminate), care 
sunt presupuse a se vinde sau a se folosi mai degrabă în anul din datele de formare ale anului 
responsabilităţii financiare. Preplăţile implică sumele plătite de întreprindere altor companii sau 
persoane pentru mărfuri şi servicii, pe care aceste companii sau persoane le-ar obţine pentru 
cumpărare în anul financiar de după ciclul de raportare (de ex. preplăţi pentru materii prime, 
producţie, munca de întreţinere sau servicii de publicitate, etc.), şi preplăţile taxei pe venit sunt 
înregistrate aici. 
 
Vorbind de resurse, problema este ca evaluarea valorii este foarte urgentă. Resursele trebuie 
evaluate chiar şi când sunt ţinute sau în vânzare. Estimarea  preţului de cost al mărfurilor nu este 
aşa de simplă cum pare la prima vedere. Trebuie notate câteva foarte importante probleme. Preţul 
de cost al aprovizionării cu resurse se formează din costul de cumpărare, import şi alte taxe 
(altele decât acelea care ar fi primite de întreprindere de la administratorul de taxe), cât şi 
transport, încărcare şi alte cheltuieli, legate direct de cumpărarea de produse finite, materiale şi 
servicii. La evaluarea preţului de cost, se scad concesiile de comerţ, discounturile şi alte articole 
similare. Preţul de cost începe a fi format de la costul net (de cumpărare) al resurselor cumpărate, 
cu alte cuvinte, deducând discounturile pierdute de companie, ca şi toate celelalte discounturi. 
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3.1.2.2. Sume primibile într-un an 
 

Aceste sume includ toate datoriile celei de-a treia persoane către întreprindere, indiferent de 
caracterul datoriei şi a sursei, acoperita nu mai târziu de anul de după ciclul de raportare. Acest 
grup conţine datoriile clientului, datoriile întreprinderii soră sau a celei asociate şi alte datorii de 
primit. 
 

3.1.2.3. Alte Mijloace Curente 
 

Acestea include securitatea altor companii (acţiuni şi obligaţii) cerute de întreprindere pentru 
scopuri curente, depozite pe termen fix în bănci şi alte instituţii de credit, ca şi răscumpărarea 
propriilor acţiuni. 
 

3.1.2.4. Bani şi Echivalente Bani 
 

Cuprind bani (în moneda locală sau străină) şi echivalentele lor (cecuri, răscumpărare de garanţii, 
bilete de loterie, bare de metale preţioase) ţinute la bancă sau chiar în întreprindere. Banii se 
disting de oricare echipament industrial sau de o resursă specifică pentru că sunt întotdeauna 
“gata de folosire”. Mijloacele monetare, în mod universal şi realizabil, sunt necesari pentru 
întreprindere, chiar dacă partea lor comparativa nu este de obicei mare: pentru a se forma 
raţional, banii trebuie să fie întotdeauna în circulaţie, “să se facă bani” în mod constant. 
 
 

3.2. Pasive 
 
Datoriile din credit, ca şi alte fenomene economice nu sunt neambigue, ele pot fi bune sau rele. 
Depinde de datorii şi de alte contexte de evaluare. 
 
Pasivele – sunt datoriile prezente ale întreprinderii, care se formează datorită unor evenimente 
trecute şi care se folosesc pentru contabilizarea resursele disponibile ale întreprinderii care dau 
beneficiu economic. Cu cât este mai mare datoria întreprinderii, cu atât mai greu se poate obţine 
credit, astfel că întreprinderea este mai neatractivă şi alţi contractori se pot baza mai puţin pe ea. 
 
Pe de altă parte, datoriile comerciale pentru care nu se plăteşte dobânda, răspund pozitiv la 
activitatea întreprinderii, deoarece ele joacă rolul unui credit fără procent. De aceea, 
întreprinderea este capabilă să stabilească mijloacele care depind de o a treia persoană pentru a 
câştiga venit pentru ea însăşi.  Dar datoriile de tipul creditului pot deveni chiar periculoase dacă 
toţi creditorii cer returnarea datoriei în acelaşi moment sau aproape în acelaşi moment. Este foarte 
periculos pentru întreprinderile cu activitate sezonieră. Concluziile care se trag sunt că datoriile şi 
pasivele întreprinderii nu sunt neambigue , aşa cum sunt marea majoritate a fiecărei alt element 
economic. Este foarte important pentru fiecare întreprindere nu numai să privească procesul când 
contractorii răscumpără datoriile, dar să şi socotească cu creditorii la timp, pentru a-şi îndeplini 
obligaţiile către a treia persoană faţă de care întreprinderea are datorii de plătit, în mod special 
sume de bani, sau să execute muncă sau să aprovizioneze cu mărfurile pentru care cea de-a treia 
persoană a plătit în avans. 
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În cadrul responsabilităţii financiare anuale, datoriile şi pasivele întreprinderii sunt arătate în 
capitolul Sume de plata şi datorii, care este clasificat în doua grupe: Sume de plată şi datorii 
pe termen lung după un an şi Sume plătibile şi datorii pe termen lung într-o perioadă de un 
an. 
 

3.2.1. Sume de plătit şi Datorii pe termen lung după un an 
 

Acestea sunt pe o perioada lungă subordonate şi nesubordonate datoriilor financiare, leasingului 
şi datoriilor către instituţii de credit, datoriilor pentru furnizori, preplăţi, provizii, taxe de credit şi 
alte sume de plătit, ca şi calculul datoriilor pe termen lung. 
 

3.2.2. Sume de plătit şi Datorii pe termen lung într-o perioadă de peste un an 
 

Cuprind datoriile financiare pe termen scurt, replătibile în cadrul ciclului de raportare viitor, de 
ex. partea datoriei pe termen lung a anului curent, datorii financiare (instituţii de credit, etc.), 
datorii către furnizori, pentru preplăţi obţinute, datorii pe taxa de profit, datorii legate de 
personalul angajat, pentru provizii şi alte sume plătibile, ca şi pasivele pe termen scurt 
(dividende, bonusuri, TVA plătibilă, alte taxe la buget, etc.). 
 
Trebuie acordată o atenţie deosebită acestui grup de pasive, pentru că de obicei, întreprinderea 
plăteşte dobândă pentru datoriile financiare, de aceea, ar trebui să încerce să ramburseze datoriile 
cât mai curând posibil, dacă, banii împrumutaţi de la instituţiile de credit nu aduc întreprinderii 
mai multe mijloace decât cheltuielile cu dobânda. 
 
Datoriile financiare de credit pot fi subordonate şi nesubordonate. Contabilizarea lor în conturile 
contabile este de neremarcat. Dar ele se disting pentru a sublinia datoriile nesubordonate, care 
sunt la perioada de maturitate şi întreprinderea s-ar putea să aibă să plătească creditorilor dobânzi 
şi penalităţi. Aceste datorii sunt întotdeauna acoperite de bani, iar datoriile subordonate pot fi 
acoperite de orice altă proprietate, de exemplu, producţia realizată de întreprindere, sau acţiuni 
emise. Datoriile subordonate nu ar putea fi protejate de nici o garanţie a întreprinderii. Însă, dacă 
orice rambursare a datoriei este garantată în mod sigur, o astfel de sumă nu poate fi tratată ca 
subordonată. De aceea, datoriile subordonate ale întreprinderii nu sunt aşa de importante, 
deoarece ele nu sunt asigurate printr-o garanţie, mai mult, ea poate fi acoperită în momentul în 
care întreprinderea va returna toată datoria nesubordonată. Câteodată, astfel de datorii sunt 
returnate conform diferitei enumerări a creditorilor, de exemplu, mult după ce creditorul poate 
converti datoria la acţiunile companiei, cu alte cuvinte, achiziţia de acţiuni pentru suma de bani 
împrumutată. Datorii subordonate sunt şi cele care se nasc în cadrul relaţiei de proprietate între 
întreprinderi, deoarece aceste relaţii folosesc de obicei garanţiei reale a debitorului. Însumând, 
este evident că datoriile întreprinderii către instituţiile de credit sunt întotdeauna considerate ca 
nesubordonate, pentru că aceste instituţii de obicei cer o garanţie mai mare decât cele asupra 
cărora s-a convenit, atunci când întreprinderile s-au împrumutat una pe alta într-o anumită formă. 
Pe de altă parte, sumele luate cu împrumut de întreprinderi de la instituţii de credit sunt variabile 
şi de obicei au şansa de a utiliza resursele suplimentare ale dezvoltării afacerii. 
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3.3. Venituri şi Cheltuieli 
 
În general, venitul se poate caracteriza ca o creştere a valorii activului întreprinderii în ciclul de 
raportare, iar cheltuielile – descreşterea valorii activului întreprinderii în aceeaşi perioadă. 
 
 Presupunerea de a câştiga venituri apare atunci când produsul sau o altă proprietate, realizate 
fără alte cheltuieli suplimentare, ar putea fi furnizate pe piaţă în schimbul unor bani sau a altei 
proprietăţi. Produsul – reprezintă mărfurile executate de întreprindere, pentru vânzare, pentru 
revânzare. 
 
Recunoaşterea venitului este momentul vânzării produsului. În general, vânzarea este riscul trecut 
(sau transferat) cumpărătorului. De aceea, când vânzătorul riscă în ceea ce priveşte produsul, 
trece în responsabilitatea cumpărătorului, vânzătorul declară produsul vândut şi înregistrează 
venitul. În general, dacă nu există alte cazuri în contractul de vânzare-cumpărare, momentul 
vânzării este factura. 
 
Din punctul de vedre al activităţii, întreprinderile mai întâi cumpără resursele (mărfurile) de care 
au nevoie pentru activitatea lor şi pe care previzionează a le vinde cumpărătorilor la un preţ mai 
mare. Banii şi alte mijloace ale întreprinderii se cheltuie pentru cumpărare. 
 

De obicei, furnizorii nu sunt plătiţi imediat, ci, după un timp, care este discutat în 
contractele de vânzare-cumpărare de către vânzător şi comparator. Astfel, întreprinderea care 
cumpără mărfuri, dispune, pentru un timp nu numai de propriile mijloace, dar şi de mijloacele 
producţiei furnizorilor, deoarece apar datorii (obligaţii de plată) către furnizorul de mărfuri. 
Contabilii numesc astfel de operaţii ca cumpărare de cheltuieli, sau simplu cumpărare. Suma de 
mărfuri vândută la sfârşitul perioadei contabile se numeşte cheltuieli, deoarece, după vânzarea 
lor, se obţine venit. 
 
 

3.3.1. Venit 
 
Venit înseamnă câştigarea de beneficiu în cadrul perioadei, format în perioada activităţii generale 
a întreprinderii, după care propriul capital creşte, mai puţin contribuţiile proprietarilor. 
  
Principalele instrucţiuni, care trebuie urmate, în ceea ce priveşte câştigarea venitului, vor fi 
descrise pe scurt: 
 
• Venitul, obţinut după vânzarea mărfurilor fizice (produse), admis în ziua vânzării produsului 

(factura), indiferent când sunt plătite şi când se duc la cumpărător, dacă nu este altfel stipulat 
în contractul de vânzare-cumpărare, sau în alt document care certifică vânzarea-cumpărare 
(de ex., poate fi stipulat ca un anume produs este vândut atunci când vânzătorul a urcat şi a 
instalat aceste produse la locul de cumpărare); 

 
• Venitul obţinut după furnizarea de servicii, este admis, când serviciile sunt oferite şi sunt 

certificate de către documente, neadmiţând momentul plăţii pentru aceste servicii; 
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• În cazul permisiunii pentru alţii de a folosi mijloacele întreprinderii (chirie, dobânda pt. 

depozite, etc.) veniturile sunt admise, când perioada de utilizarea mijloacelor întreprinderii se 
termină, sau când mijloacele au fost folosite deja, neadmiţând momentul plăţii; 

 
• Dispunând de mijloace – profitul obţinut cu ajutorul acestor mijloace este admis, când 

mijloacele sunt disponibile, momentul plăţii mijloacelor disponibile nu este necesar în acest 
caz. 

 
Veniturile sunt clasificate În cinci mari grupuri: Venituri de piaţă, venituri din alte activităţi, 
venituri din activităţi de investiţii financiare, venituri extraordinare, profit-acţiuni. 
 

3.3.1.1. Venituri de piaţă 
  

Sunt pentru veniturile contabile, obţinute în ciclul de raportare, după vânzarea producţiei 
fabricate şi revânzarea mărfurilor şi a serviciilor vândute înainte clienţilor. 
 

3.3.1.2. Venituri din alte activităţi 
 

Se obţin din mijloace fixe ale propriei producţii, din revânzarea mijloacelor fixe (dacă o astfel de 
activitate nu este activitatea majoră a companiei), din leasing şi comisioane, sume pentru 
acoperirea cheltuielilor, care sunt cunoscute a aduce venituri, profit din transferul de mijloace 
neutilizate şi curente şi din alte activităţi, care nu sunt tipice, activităţi financiare şi de investiţii, 
ca şi venituri extraordinare (de ex. profit primit după vânzarea de securităţi curente, aduse mai 
înainte pentru scopuri speculative). 
 

3.3.1.3. Venituri din activităţi de investiţii financiare 
 

Sunt desemnate pentru dividendele primite (de primit), dobânzile primite (de primit), influenţa 
pozitivă a ratei de schimb de cumpărare, din vânzarea valutară şi reevaluarea articolelor valutare 
(valuta şi sumele plătibile şi de primit în valută), venituri primite de la depozitele fixe, amenzi 
primite (de primit) şi penalităţi de la clienţi pentru nerespectarea obligaţiilor contractuale, sume 
compensatoare de la guvern pentru costul dobânzii, care sunt recunoscute a fi venit al perioadei, 
şi alte venituri din activităţi financiare şi de investiţii. Aici sunt reflectate şi veniturile legate de 
mijloacele fixe, date în leasing sub dreptul de leasing şi veniturile obţinute schimbarea 
mijloacelor fixe, folosite în întreprindere. 
 

3.3.1.4. Venituri extraordinare 
 

Sunt desemnate pentru profitul extraordinar (neobişnuit). 
 

3.3.1.5. Profit-acţiuni 
 

Este desemnat pentru înregistrarea distribuţiei profitului (pierderii) aprobat de acţionari. 
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3.3.2. Cheltuieli 
 

Reprezintă o cheltuială de bani, utilizare de mijloace şi servicii, originea datoriilor, când aceste 
fapte ar putea fi măsurate cu exactitate şi când se unesc cu procesul de fabricare a producţiei 
vândute sau oferirea de servicii. Cheltuielile, conform contabililor, nu reprezintă o scădere a 
mijloacelor sau o creştere a datoriilor întreprinderii, ci numai o parte a lor, care a fost făcută la 
fabricarea producţiei vândute sau la oferirea de servicii, cu alte cuvinte, la obţinerea de venit. 
 

Cheltuielile, fără să ţinem seama de obţinerea venitului în ciclul de raportare, ci de obţinerea lui 
în următorul, sunt înregistrate în contabilitate ca mijloace. Părţile lor, care vor aduce venit în 
viitorul ciclu de raportare, trebuie prescrise la perioadele potrivite. Dacă cheltuielile nu au putut fi 
legate nici de venitul ciclului de raportare, nici de cel din ciclul viitor, atunci sunt desemnate a fi 
cheltuieli ale ciclului în care s-au făcut. Contabilii care fac comparaţie între venituri şi cheltuieli 
şi principiile de acumulare a datelor, evaluează cumpărarea sau vânzarea altfel: ei compară vice-
versa decât succesiunea activităţii economice – mai întâi determină câştigul, apoi îl compară cu 
cheltuielile care au fost făcute în timpul obţinerii acestor venituri. Nu poate fi altfel, pentru că în 
timp ce nu există nici un estimat ce este vândut , nu se poate vorbi despre estimarea preţului de 
cost a ceea ce a fost vândut De aceea, contabilii, la sfârşitul fiecărui ciclu de raportare calculează 
toate veniturile obţinute pentru vânzările cash. Ştiind cât venit şi de la ce vânzare a fost obţinut, 
urmând principiul comparaţiei veniturilor şi cheltuielilor, contabilii estimează care parte a 
mijloacelor întreprinderii au fost folosite şi care parte a pasivelor implicate au avut tendinţa să 
obţină aceste venituri. 
 
 Cheltuielile se împart în şapte mari grupe: Costul mărfurilor vândute şi a serviciilor oferite; 
Cheltuielile activităţii; Alte cheltuieli ale activităţii; cheltuieli ale activităţilor de investiţii 
financiare; Pierderi; Taxe de corporaţie; Distribuţia Profitului. 
 

Pentru a produce un articol sau a oferi un serviciu, întreprinderea experimentează o mulţime de 
cheltuieli variate, a căror nomenclatură, în condiţiile liberei competiţii, încearcă să satisfacă 
cerinţele crescânde ale clienţilor, şi contabilitatea devine din ce în ce mai complicată. În acest 
segment este foarte important pentru contabili să cunoască reglementările generale ale 
cheltuielilor în contabilitatea financiară şi reflecţia lor în responsabilitatea financiară. În 
respectarea acestor reglementări este posibil a se înregistra fiecare descriere şi a se recunoaşte 
cheltuielile făcute într-o anume perioadă. 
 

3.3.2.1. Costurile Produselor Vândute şi a Serviciilor Oferite 
 

Sunt desemnate pentru contabilizarea costurilor mărfurilor vândute şi a serviciilor oferite într-un 
ciclu de raportare. 
 

3.3.2.2. Cheltuieli ale Activităţii 
 

Sunt desemnate pentru cheltuielile ciclului de raportare, legate de toate activităţile economice ale 
întreprinderii, executate într-un ciclu de raportare, indiferent de suma de vânzare. Cheltuielile de 
vânzare, cele generale şi cele administrative sunt considerate a fi cheltuieli ale activităţii. 
 

3.3.2.3. Alte cheltuieli ale activităţii 
 

Sunt desemnate pentru a contabiliza o cheltuială de diferite alte taxe legate de activitate, pierderi 
legate de vânzarea mijloacelor nefolosite şi a celor curente, costuri ale contractelor neterminate, 
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costuri ale producţiei proprii de mijloace fixe şi diferite alte cheltuieli ale activităţii, care nu sunt 
tipice, activităţi de investiţii financiare şi pierderi. 
 

3.3.2.4. Cheltuieli ale Activităţii de Investiţii Financiare 
 

Sunt desemnate pentru cheltuieli contabile, cheltuieli cu împrumuturi acordate (după ce s-au 
obţinut). În acest grup sunt înregistrate dobânzile, comisioanele şi alte sume plătite sau plătibile 
legate de obţinerea de împrumuturi, datoriile anulate ale clienţilor, pierderi datorate transferului 
de mijloace financiare sau mijloace tangibile fixe uzate, ca şi sumele discounturilor din activităţi 
financiare şi de investiţii, influenţa negativă a ratei de schimb valutar la cumpărare, vânzarea 
valutei şi reevaluarea articolelor valutare (valută şi sume plătibile şi de primit în valuta), amenzi 
de plătit (plătite) şi penalităţi pentru violarea procedurilor de facturare şi alte cheltuieli de 
investiţii financiare. 
 

3.3.2.5. Pierderi 
 

Sunt desemnate pentru contabilitatea cheltuielilor făcute datorită unor evenimente speciale, 
independente de activitatea întreprinderii. 
 

3.3.2.6. Taxe de Corporaţie 
 

Sunt desemnate pentru contabilitatea unei cheltuieli cu taxele, legate de activitatea întreprinderii. 
 

3.3.2.7. Distribuirea Profitului 
 

Este desemnat pentru înregistrarea distribuirii profitului (pierderii) certificat de acţionari: 
acoperirea pierderilor din anul anterior, fixarea transferurilor la distribuirea şi rezervele statutare, 
fixarea balanţei incorecte a anului contabil, înregistrarea dividendelor anunţate şi beneficiile 
plătite pentru conducere. 
 

3.4. Profit – Pierdere 
 
La sfârşitul fiecărei perioade contabile (anului financiar) toate conturile de profituri şi pierderi se 
închid folosind Rezumat Profit şi Pierdere , unde sunt derivate şi rezultatele activităţii 
întreprinderii dintr-o anumita perioadă – profit (când cifra de afaceri din contul profitului 
depăşeşte cifra de afaceri din contul pierderilor) sau pierdere (când cifra de afaceri din contul de 
pierderi este mai mare decât cifra de afaceri din contul profitului). 
 
Proprietarii, referindu-se la stocuri, se gândesc să mărească vânzarea acestora, numai pentru 
faptul că astfel ei pot câştiga mai mulţi bani. Acesta este principiul care întăreşte procesul de 
obţinere a profitului în fiecare întreprindere. Nu peste tot şi nu întotdeauna poate o întreprindere 
sa fie profitabilă, poate să înregistreze şi pierderi. În astfel de cazuri, proprietarii trebuie să decidă 
nu cum să distribuie profitul, ci cum să compenseze pierderile suferite. Distribuirea profitului 
(compensarea pierderii) este o decizie a proprietarilor, pe baza căreia îşi instruiesc managerii cum 
să distribuie profitul obţinut (pierderea suferită) al mijloacelor cu care au contribuit. În 
contabilitate, distribuirea profitului este înregistrată numai atunci când proprietarii iau decizii în 
legătură cu distribuirea sa, indiferent de momentul în care acesta a fost obţinut. Profitul contabil 
este un profit net sau o pierdere la o perioadă înaintea impozitării. Impozitarea profitului (a 
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pierderii) este un profit (pierdere) la un moment dat, estimat în funcţie de reglementările stabilite 
de instituţiile de impozitare,  la care se plăteşte taxa de corporaţie (de la care se returnează). 
Impozitul pe pierdere (pe venit) este o sumă inclusă în definirea unui profit net sau a unei 
pierderi a perioadei, luând în considerare perioada contabilă de impozitare şi plăţile suspendate. 
 
În contabilitate, un profit obţinut este exprimat de o creştere a proprietăţii proprietarilor. Acest 
profit (a fi precişi – active, nu uitaţi că dividendele sunt şi ele plătite nu în profit abstract, ci în 
bani), după cum ştiţi, poate fi folosit în foarte multe feluri (poate fi ţinut în casa întreprinderii sau 
în bancă, sau poate fi transformat în stocuri, ca şi închiriat unei a treia părţi; poate fi împărţit între 
acţionari, donat, etc.). Oricum, în toate cazurile, numai proprietarii au dreptul sa decidă (în 
general adunarea acţionarilor) cum se poate folosi profitul (pierderea) dintr-o anumită perioadă 
contabilă. Contabilii care fac înregistrări în conturi, referitor la distribuirea profitului (acoperirea 
pierderii) înregistrează numai deciziile luate în adunarea generală a acţionarilor. Managerii 
întreprinderii pot numai să propună o decizie sau alta adunării generale a acţionarilor şi dacă se 
aprobă, trebuie să o aplice. 
 
Profitul de distribuit (pierderea de acoperit) într-o perioada contabilă poate fi majorat sau redus 
de diferite cauze. Creşterea este influenţată de profitul obţinut în perioada contabilă anterioară şi 
lăsat nedistribuit de către acţionari şi lăsat în întreprindere fără a se ştii cu ce scop va fi folosit. El 
mai creşte şi datorită transferurilor de la rezerve, formate în perioade anterioare. De aceea, 
profitul obţinut dar nedistribuit (ţinut ca rezervă pentru un scop anume) dintr-un motiv specific 
poate fi lăsat neutilizat (de ex., după schimbarea telurilor strategice ale activităţii întreprinderii). 
În astfel de cazuri, proprietarii pot anula o restricţie anterioară a  profitului (a sparge o rezerva) şi 
pot lua o decizie să dispună liber de distribuirea sumei care a crescut a profitului. Prin decizia lor, 
proprietarii pot adăuga suma profitului rezervat în anii anteriori ca şi în perioada contabilă 
curentă) la suma capitalului lor. Dacă o întreprindere ar suferi o pierdere într-o perioadă 
contabilă, pentru a o acoperi, proprietarii pot în mod voluntar să contribuie cu mijloacele lor fără 
să cheltuiască noi stocuri şi fără să-şi mărească partea lor de capital. Aceasta se numeşte 
contribuţia acţionarilor pentru a acoperi pierderile. Ei micşorează o sumă a pierderilor. Dacă 
întreprinderea a suferit pierderi în perioadele contabile anterioare, şi nu le-a distribuit (nu le-a 
compensat prin mijloace de contribuţie a acţionarilor), pierderea nedistribuită va mări pierderea 
ce trebuie acoperită în perioada contabilă actuală, sau va reduce profitul care va fi distribuit. 
 
ÎNTREBĂRI TEST 
 
1. Conform cerinţelor conducerii optime a contabilităţii, întreprinderea desemnează 
mijloacele curente: 

a) Proprietate; 
b) Împrumuturi bancare; 
c) Diverse mijloace minore folosite în perioada de lucru (creioane, legături, etc.); 
d) Mijloace intangibile. 

 
2. O valoare reziduală a unei uzuri complete, dar încă mijloc utilizat al întreprinderii: 

a) trebuie să fie egal cu zero; 
b) trebuie să fie egal cu un Euro; 
c) nu poate fi mai mic decât o unitate stabilă convertibilă cu moneda USD; 
d) nu poate fi mai mică de 10 Euro. 
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3. Mijloacele fixe nu includ: 

a) mijloace financiare; 
b) mijloace tangibile; 
c) prestigiu; 
d) nu există nici un răspuns corect. 

 
4. Sumele de primit într-un an sunt desemnate a fi: 

a) Mijloace curente; 
b) Mijloace fixe; 
c) Venit pentru perioada următoare; 
d) Venit extraordinar. 

 
5. O concepţie a mărfurilor în contabilitate implică: 

a) A se vinde o producţie anume şi a se revinde anumite mărfuri; 
b) A achiziţiona şi a revinde anumite mărfuri; 
c) Mărfuri, servicii şi a vinde o anumită producţie; 
d) Mijloace tangibile. 

 
6. Un venit, când clienţii plătesc pentru mărfuri în avans: 

a) Se considera a fi amânat; 
b) Este recunoscut numai la sfârşitul anului financiar; 
c) Este recunoscut imediat, după primirea banilor; 
d) Este recunoscut numai după eliberarea mărfurilor către client şi după terminarea 

tuturor muncilor în plus legate de această situaţie. 
 
7. Dobânda creditului bancar plătită sau plătibilă este desemnată a fi: 

a) Cheltuială a activităţii financiare; 
b) Cheltuială a activităţii de investiţii; 
c) Cheltuială cu pierderile; 
d) Cheltuială a activităţilor neobişnuite. 

 
8. Suma datoriilor la export: 

a) Cresc cheltuielile de vânzare; 
b) Creşte profitul vânzărilor; 
c) Descresc cheltuielile de vânzare; 
d) Este inclusă în costul valorilor realizabile, care este impozitat cu aceste taxe. 

 
1. Cheltuiala este: 

a) O parte a stocurilor folosită pentru obţinerea venitului; 
b) Proporţie între venit şi cheltuială, exprimată în procente într-o anumită perioadă; 
c) Bani cheltuiţi sau alte mijloace; 
d) Bani plătiţi pentru stocuri, necesare producţiei mărfurilor. 

 
11. O cheltuială a întreprinderii poate fi recunoscută a fi cheltuială numai în cazul în care: 

a) pentru cheltuială se obţine un venit; 
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b) nu se obţine nici un venit pentru această cheltuială, dar există o mare posibilitate a o 
obţine în viitor; 

c) este mai mare sau egală cu venitul obţinut pentru această cheltuială; 
d) Răspunsurile corecte sunt: b) si c). 

 
 
RĂSPUNSURI CORECTE 
 
1. C 
2. B 
3. D 
4. A 
5. A 
6. D 
7. A 
8. D 
9. A 
10. A 
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